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Základné údaje o spoločnosti.

            Obchodné meno:  GREENPON s.r.o. 

            Sídlo:                  Družstevná 381, 976 33 Poniky

            IČO:                    36028827 

            Spoločníci:  Ing. Milan Králik, Horná 249, 976 33 Poniky     

                              Ing. Dušan Králik, Bukovinka 135/20, 976 33 Poniky                           

            Základné imanie: 6 640.–EUR 

Všeobecne o spoločnosti a história             

         Firma GREENPON s. r.o. bola založená v roku 1997 ako dcérska spoločnosť firmy AGRIO - MODERNÍ ZEMĚDELSKÉ SLUŽBY s.r.o. Křemže.


Činnosť firmy bola na začiatku zameraná na sprostredkovanie obchodu a služieb s počtom štyroch zamestnancov.

        V 1998 rozšírila svoju činnosť na rekonštrukcie a opravy poľnohospodárskych postrekovačov.  Produkcia bola postupne rozširovaná o výrobu menších typov postrekovačov a od roku 2001 firma začala s výrobou drenážnych čističov pre holandskú spoločnosť  S - S Enginering BV.

         Obchodná činnosť, zameraná na začiatku  pre slovenský trh sa postupne rozšírila na Českú republiku, Maďarsko, Rumunsko, Srbsko, Holandsko, Anglicko.

         Z hľadiska obratu a výroby vlastných produktov firmy  bol rekordným rok 2008. Významný podiel na dosiahnutých výsledkoch mal dopyt po drenážnych čističoch zo strany holandského partnera. V tom roku sme vyexpedovali 195 kusov týchto zariadení, čo vysoko prekročilo ročný priemer, ktorý je 66 kusov/rok. V roku 2009 okrem hospodárskej krízy sa na znížení dopytu vo veľkej miere podieľal aj charakter počasia v krajinách s najväčším odbytom. Napriek tomu sa nám v roku 2009 podarilo predať 76 kusov.
V roku 2008 zaznamenala nárast i výroba postrekovačov pod označením GM-R  SPRAYER pre partnera v Anglicku, ktorá sa začala v roku 2005.  Do konca roka 2009 sme na anglický trh dodali 28 strojov.
Potešiteľné je, že partner si ani jedenkrát neuplatnil reklamáciu čo vzhľadom na relatívne nové produkty je významný úspech, ktorý svedčí o vysokej kvalite produktov. 
V spolupráci s partnerom v Anglicku sme vyvinuli nový typ postrekovača, ktorý svojimi jazdnými parametrami nemá zatiaľ v Európe konkurenciu. V roku 2009 sa nám tento typ podarilo umiestniť s úspechom aj na Slovenskom trhu.  
        V roku 2009 sa okrem finančnej krízy negatívne prejavil aj prepad cien poľnohospodárskych komodít u niektorých až o 50% čo sa negatívne prejavilo v poklese objednávok.  .

     
Počet predaných postrekovačov klesol zo 64 v roku 2008 na 25 v roku 2009. Takisto klesol počet opráv nakoľko zákazníci začali šetriť na údržbe a opravách strojov. 

Najmenší pokles sme zaznamenali v predaji produktov presného poľnohospodárstva (napr. GPS satelitná navigácia, autopiloty),kde sme dosiahli 85,5% z obratu predchádzajúceho roka. V tomto prípade pomohol pretrvávajúci záujem o tieto produkty na trhu.
 Pokračovali sme vo vykonávaní „Pravidelných kontrol mechanizačných prostriedkov na ochranu rastlín“. V roku 2009 sme vykonali 219 testovaní, čo je len o 32 kusov testovaní menej ako v predchádzajúcom roku.  . 
       Z dôvodov uvedených vyššie sme v druhej polovici roka 2009 museli pristúpiť k znižovaniu stavu zamestnancov.
          Rok 2010 bol rokom zastavenia poklesu a určitej stabilizácie na trhu. Prakticky vo všetkých našich produktoch sme dosiahli rovnaký resp. o niečo vyšší obrat ako v roku 2009. Podstatné je, že sme to dosiahli s nižším počtom zamestnancov a tým bol i konečný výsledok lepší ako predchádzajúci rok. Mimo sezóny sme využívali i možnosť pracovať na skrátený pracovný úväzok aby sme ušetrili mzdové prostriedky.  

          Nepriaznivé daždivé počasie vyvolalo záujem o drenážne čističe nielen u partnera z Holandska ale i  u našich poľnohospodárov a poľnohospodárov z Maďarska a Českej republiky. Koncom roka sme predali prvé stroje v Českej republike a na Slovensku. Následkom toho bolo udržanie úrovne predaja drenážnych čističov na úrovni roku 2009. 

          Takisto v postrekovačoch sa nám podarilo zastaviť pokles predaja. Dôležitým faktom je , že takmer všetky predané postrekovače boli vlastnej výroby.

          V predaji produktov presného poľnohospodárstva nastal pokles v počte predaných kusov ale vo finančnom vyjadrení došlo k rastu, čo bolo zapríčinené predajom sofistikovanejších produktov. Predajom  nových zložitejších produktov sme si vytvorili následný dopyt po nových programových vybavenia . 
          V celkovom ekonomickom hodnotení sa nám podarilo výrazne znížiť mínusové hospodárenie čo vytvorilo predpoklady pre dosiahnutie kladného hospodárskeho výsledku v roku 2011. 

           Rok 2011 môžeme nazvať prelomový minimálne z dvoch  dôvodov.
Prvý dôvod je zmena vlastníkov. Väčšinový vlastník AGRIO-moderní zamědelské služby Křemže odpredal svoj podiel fyzickým osobám a to Ing. Milanovi Králikovi a Ing. Dušanovi Králikovi rovnakým dielom.
            Uvedené zmeny si vyžiadali i zmenu názvu spoločnosti z AGRIO- postrekovače spol. s r.o. na GREENPON s.r.o. a z toho vyplývajúce zmeny loga a farebnej kombinácie produktov.
            Najdôležitejšie je , že výrobné portfólio ostalo nezmenené dokonca do budúcna dôjde k jeho rozšíreniu.

            Z pohľadu ekonomiky môžeme rok 2011 hodnotiť ako úspešný o čom svedčí i dosiahnutý zisk. Nárast predaja sme zaznamenali hlavne pri výrobe drenážnych čističov kde sme sa počtom 193 vyrobených drenážnych čističov dostali na úroveň najúspešnejšieho roku 2008 kedy sme ich vyrobili 195. Potešujúce je, že 15 ks sme  realizovali priamo u zákazníkov na Slovensku, v Čechách a Maďarsku. Objem predaných postrekovačov ostal zachovaný na úrovni predchádzajúceho roka. Takisto  aj predaj produktov „Presného poľnohospodárstva“ ostal približne na tej istej úrovni.
             Z nových aktivít stojí za zmienku služba zameraná na obnovu drenážnych systémov. Ako doplnok k drenážnym čističom sme skúšali stroj na pokladanie nových drenážnych trubiek za účelom obnovy drenáži.

Po prvých skúsenostiach sa  ukazuje , že o uvedenú službu bude záujem. Touto službou si zároveň vytvárame predpoklad predaja drenážnych čističov. 
            Rok 2012 bol  v značnej miere ovplyvnený zmenami ,ktoré nastali vo firme. Medzi hlavnými úlohami v roku 2012 bolo :

· odkomunikovať zmeny , ktoré nastali so zákazníkmi tak aby nedošlo   

    k strate dôvery a tým i zákazníkov

· vykonať všetky legislatívne zmeny vyplývajúce zo zmien

· nahradiť typy strojov , ktoré sme dovážali z materskej firmy

· nájsť nových dodávateľov súčiastok 

· doplniť portfólio strojov o samochody

             Všetky tieto úlohy sa nám podarilo splniť o čom svedčí i minimálny pokles tržieb oproti predchádzajúcemu roku. 
              Dohodli sme sa na spolupráci so spoločnosťou AKP Brno , ktorá je výhradným zástupcom spoločnosti Mazzoti v Českej republike a na Slovensku na spolupráci pri predaji samochodov na Slovensku a recipročne na predaji našich výrobkov v Českej republike.
              Výrazne nám pomohla i výroba  drenážnych čističov pre partnera v Holandsku, ktorá mala v roku 2012 stúpajúci trend. 

              Pokles nastal v predaji postrekovačov v Anglicku z dôvodu nepriaznivého počasia. Nahradil ho predaj v Srbsku a prvé dodávky do Českej republiky.

           V roku 2013 došlo k stabilizácii firmy z hľadiska počtu vyrobených a predaných strojov ale i z hľadiska tržieb. Výrazný podiel na tejto skutočnosti mal predaj drenážnych čističov holandskému partnerovi a predaj  postrekovačov v Českej republike a predaj prvých kusov postrekovačov značky Hardi na našom trhu.
          V spolupráci z partnerom sme inovovali drenážne čističe tak aby sme si zachovali konkurencieschopnosť a zvýšili komfort pre užívateľov zariadenia. 

          Podarilo sa zastabilizovať počet servisných pracovníkov na štyroch, ktorí sa postupne školia na jednotlivé typy postrekovačov a iné nami dodávané zariadenia.
          Veľmi pozitívne ohlasy na dodané postrekovače sme dostali z Českej republiky, čo dáva predpoklad rast predaja v nasledujúcom období.

          Potešujúcou skutočnosťou je, že sa nám podarilo predať prvé tri drenážne čističe do Litvy. Potenciál predaja na tomto trhu je vysoký z dôvodu rozsahu meliorácii v danej krajine.

          Podobný úspech sme dosiahli v Maďarsku ,kde sme umiestnili okrem drenážnych čističov aj drenážny rýhovač od anglického výrobcu, ktorého zastupujeme na Slovensku a v Maďarsku

          Zaznamenali sme úspech i pri predali postrekovačov Hardi , kde sa nám podarilo umiestniť tri postrekovače, ktoré patria do vyššej cenovej kategórie.
          Negatívom roku 2013 je skutočnosť , že už boli minuté dotácie na nákup techniky a zákazníci už čakajú na vyhlásenie nových výziev na dotácie. Týkalo sa to hlavne drahších strojov, v našom prípade samochodných postrekovač Mazzotti , ktoré sa nám nepodarilo umiestniť na trh.

           Rok 2014  budeme naďalej posilňovať   servisné zázemie nakoľko sa ukazuje, že kvalitný servis je okrem ekonomického prínosu i významný marketingový nástroj .
           Vo výrobe drenážnych čističov sa bude zvyšovať podiel inovovaných čističov kde je i vyššia pridaná hodnota a čoraz väčší podiel na tržbách zohráva dodávka náhradných dielov na už dodané stroje.
           V postrekovačoch sa sústredíme na dopracovanie dokumentácie, manuálov a katalógov. Nárast predaja bude závisieť od doriešenia spôsobu dotácii, čo však predpokladám až koncom roku. 

           Pozitívne ohlasy prichádzajú od partnera z Anglicku kde dochádza k oživeniu trhu, čo by mohlo opäť naštartovať odbyt na tento významný trh.
        Hospodárske výsledky
   Vybraté finančné ukazovatele.
	Finančný ukazovateľ
	2012
	2013

	Aktíva spolu
	1525961
	1788599

	Neobežné aktíva
	   767044
	   848936

	Obežné aktíva
	   756950
	   937299

	Ostatné aktíva
	      1967
	       2364

	Pasíva spolu
	1525961
	1788599

	Vlastné imanie
	   160361
	   289617

	Záväzky a rezervy
	 1365600
	 1498982


	Náklady
	2055542
	2471690

	Výnosy
	2081436
	2605518

	Zisk pred zdanením
	+ 25894
	+133828

	Daň
	     3515
	     4572

	Disponibilný zisk
	  +22379
	 +129256


Rozdelenie HV v schvaľovacom konaní              

HV v schvaľovacom konaní - zisk                                    129255,72
Rozdelenie zisku:                                                                          

Zostatok bude preúčtovaný na nerozdelený zisk m.r.       129255,72
                                                  Ing. Milan Králik – konateľ spoločnosti

Súčasťou výročnej správy je účtovná závierka za rok 2013 a správa audítora.

Poniky, dňa 22.5.2014
