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1. UVODNA CAST

MEDEXIM, spol. s r.0. pokracovala aj v roku 2014 vo svojej ¢innosti, ktorou je od jej vzniku
v roku 1992 export zdravotnickej techniky a od roku 2010 aj vyroba a predaj balneologickych
a hydromaséaznych vani a inych fyzioterapeutickych pomocok hlavne na zahrani¢nych, ale aj na
slovenskom trhu.

Rok 2014 je z hl'adiska celkovej €¢innosti spolo¢nosti charakteristicky vyznamnymi zmenami
obchodnej a ekonomickej situacie a vyraznym zhorSenim obchodnych a ekonomickych
podmienok na hlavnych trhoch obchodnych zaujmov spolo¢nosti. Tato skuto¢nost’ vyvolala
zvySené marketingové aktivity na netradicnych trhoch, ktoré priniesli ¢iastkové vysledky v roku
2014, ale este vyssi prinos o¢akavame v nasledujicich rokoch. Napriek zhorSenym podmienkam
sa podarilo celkové obchodné a ekonomické ukazovatele a taktiez stabilizovant finan¢nu situdciu
udrzat’ priblizne na trovni roka 2013.

Cielom spolocnosti je vyrabat’ a ponukat’ zdkaznikom zariadenia vysokej kvalitativnej urovne,
urcené na dlhodobé a intenzivne pouZivanie v beznom 1 naro€nom prostredi. Doraz je kladeny
na profesionalnu organizaciu po predajnych aktivit, predovsetkym na zabezpecenie rychlych

a bezproblémovych sluzieb v oblasti profylaktiky a servisu. V tejto suvislosti mozeme
konStatovat’ zlepSujicu sa tendenciu kvalitativnej trovne nami vyrabanych vyrobkov, kde sa
podarilo vyriesit’ niekol'’ko problémovych otazok stvisiacich s kvalitou, ¢o viedlo k zvySenej
spokojnosti nasich obchodnych partnerov a zakaznikov. Tento stav je vysledkom jednak
skvalitnenia pdsobenia ,,Systému manazérstva kvality”, ako aj zvySenia starostlivosti o kvalitu
dodévanych komponentov a samotnej montéaze, a to zo strany ako technického, tak aj vyrobného
useku.

MEDEXIM, spol. s r.0. sa v roku 2014 v ramci svojej ¢innosti orientovala na tieto oblasti:
- vyvoj( zabezpeCovany externe) a vyroba balneologickych a hydromasaznych vani, d’alej
vani uréenych na relax a wellness, zariadenia na podkoznu aplikaciu CO2 vo forme plynovych
injekcii,
- realizacia vyrobkov vlastnej produkcie na doméacom trhu,
- realizacia vyrobkov vlastnej produkcie na zahrani¢nych trhoch,
- export produkcie vybranych slovenskych 1 ¢eskych vyrobcov zdravotnickej techniky
( EKOM, Chirana Medical, MEDIST, Kovonax, ostatni),
- realizacia vyrobkov ostatnych vyrobcov na domacom trhu (DJO, Biomag).

Spominané st'azen¢ obchodné a ekonomické podmienky na rozhodujicich predajnych trhoch
spoloc¢nosti, ktoré pretrvavali v priebehu celého roka 2014, vyvolavali nepriaznivé o¢akavania
v ekonomickych a finanénych vysledkoch. Toto viedlo aj k opatrnosti v pouZiti finanénych
prostriedkov na technicky rozvoj, marketingové aktivity, investi€né a in¢ akcie na zabezpecenie
zdrojov fungovania spolocnosti.

Nepodarilo sa dosiahnut’ Ziadne konkrétne vysledky v oblasti zabezpe€enia 'udskych zdrojov
v pozadovanej odbornosti. Tato iloha je pred nami na rieSenie v uz kratkej dobe vzhl'adom na
sucasnu vekovl hladinu zamestnancov spolo¢nosti.



2. ZHODNOTENIE OBCHODNEJ CINNOSTI A HOSPODARENIA
HLAVNE UKAZOVATELE

Ukazovatel’
Trzby z predaja tovaru
Naklady na predany tovar
Obchodna marza
Vyroba

Trzby zpredaja vlastnych
vyrobkov a sluZzieb
Vyrobna spotreba

Spotreba materialu a energii
Sluzby

Osobné naklady
Hospodarsky vysledok
Majetok

Pohladavky z obchodného
styku
PohPadavky celkom

Zasoby

Spolu vlastné imanie a
zavazky
Vlastné imanie

Zavizky celkom
Zavizky z obchodného styku

Bankové tvery

2011
2 816 591
2407 355
409 236
1059 276

1 053 306
921 166

624 624
296 542
359 449
76 391
1323 917

402 155
633 538

196 265
1323 917

593 053
730 864
636 192

2012
4073 389
3 584 845

488 544
1161517

1144 593
991 212

661 931
329 281
444 974
154 707
1138 304

295767
451 354

217 448
1138 304

728 660
409 644
196 678
125 600

2013
1761 372
1542 296

219 076

914 852

887 831
697 202

546 737
150 465
386 731
13 366
1192 963

255 422
310171

229 108
1192 963

710 826
482 137
336 134

96 800

2014
1788 567
1557 230

231 337

781 285

730 387
562 536

452 328
110 208
391 388
29 852

1 130 047

77 258
133 193

246 611
1 130 047

730 678
399 369
281 244

68 000

Tab. ¢.1 — Hlavné ekonomickeé ukazovatele 2014

Celkove trzby spolo¢nosti boli v roku 2014 vo vyske 2 549 827 eur, ¢o predstavuje celkovy
medziro¢ny pokles o 5,48 %. Trzby za tovar boli na trovni predchadzajaceho roka, narast
1,54 %, trzby za predaj hotovych vyrobkov a sluzieb poklesli o 17,73 %.



3. SYSTEM MANAZERSTVA KVALITY

Vyrobna a obchodno-ekonomicka ¢innost spolo¢nosti sa riadi ,,Systémom manazérstva kvality*
podla medzinarodnych, procesne orientovanych noriem EN ISO 9001:2008 a ISO 13485:2012.
Zavedeny a certifikovany systém manazérstva kvality je pre spolo¢nost’ i€¢innym nastrojom na
spravnu identifikdciu poZiadaviek a o¢akavani zdkaznikov, ako aj na sledovanie a zvySovanie
miery ich spokojnosti.

Na zaklade certifikacného auditu spolo¢nost’ obdrzala certifikaty splnenia poziadaviek uvedenych
noriem na ¢innost’ vyroba, predaj a servis aktivnych (neimplantovatel'nych) zdravotnickych
pomocok: hydromasaznych vani, boxov, skotskych strekov, plynovych davkovacov a d’alSich
zariadeni pre pouZitie v zdravotnictve.

V marci 2015 sa uskutocnil kontrolny audit uvedeného systému certifikacnou spolo¢nost’ou
3EC International s pozitivnym hodnotenim systému.

4. ZAMESTNANOST A VPLYV NA ZIVOTNE PROSTREDIE

Bezprostredne
Nézov polozky Bezné uctovné obdobie predchadzajiace uctovné
obdobie
Priemerny prepocitany pocet 22 22
zamestnancov
Stav zamestnancov 22 22
Pocet veducich zamestnancov 1 1

Tab. ¢.2 — Zamestnanost 2014

Stav zamestnancov i priemerny prepocitany pocet zamestnancov sa nemenil, bol rovnako ako
v predchadzajucich rokoch v pocte 22 0sob.

Vyrobna ako aj ostatna ¢innost’ spolo¢nosti nema negativny dopad na zivotné prostredie,
odpad vznikajuci v procese vyroby je obsahom aj rozsahom zaradeny v ramci bezného
komunalneho odpadu. S odpadmi sa nakladéa podla pracovnej inStrukcie, ktora je vypracovana
v stlade so vSeobecne zdviznymi platnymi normativami.



5. ORGANIZACNA STRUKTURA

Organizatna schéma MEDEXIM s.r..

0d 01.09.2013
Riaditef
Auditor 5B Sekretaridt
Préwnik HH ManaZér kvality
Utovnik aE Ekonom
Upratovacka u
I I I
Ved(ici obchodného tseku | | Veduci vyrobného Useku Ved(ci technického Useku
~ Obchodny manazér ManaZér vjroby/majster/ -
| Obchodnj manazér Montazny technik Montazny technik -~ -
ManaZér TR ManaZér TR
| Obehodnj manazer Montany technik Montazny technik —
Manazér servisu
| Obehodny manazér | | | Technicky pracovnik |- Montazny technik
| Prevadzkovy manazér Manazérlogistky

6. UKAZOVATELE VYROBY

Vyrobny proces pokracoval v roku 2014 v rovnakych vyrobnych, priestorovych
a materialovych podmienkach, ako tomu bolo v roku 2013. Priemerny prepocitany pocet
zamestnancov vyrobného useku zostal na rovnakej trovni ako v roku 2013.

Zvl1ast vyrazna pozornost’ bola venovana otazke kvality montdze a kvality komponentov pre
montaz vyrobkov. Po problémoch s kvalitou v predchadzajticich rokoch sa napravnymi a
preventivnymi opatreniami podarilo stabilizovat’ kvalitativnu uroven vyrobkov podla
poziadaviek zakaznikov.

Ukazovatele vlastnej vyroby ( vodoliecba, INCO) st uvedené v tab. €. 3.



Vyroba Pocet vyrobkov ~ Priama Mzdy a vyrobnd  Trzby v tis. eur

ks spotreba rézia v tis.eur

materidlu v tis.

eur
2011

290 553 235 1 053

2012 334 616 266 1184
2013 283 490 239 936
2014 297 406 182 761

Tab. ¢.3 - Ukazovatele vyroby

7. TECHNICKY ROZVOJ

Technicky rozvoj v roku 2014 bol zamerany na zmenu konstrukéného rieSenia u niektorych
vyrobkov a na zmenu niektorych komponentov s cielom zvySenia kvality, spolahlivosti a
uzitkovych vlastnosti dodavanych vyrobkov.

Ako hlavné ulohy technického rozvoja boli v roku 2014 rieSené:

- dokoncenie sedacieho kupel'a Aquapedis LIl s novym dizajnom,
- programové rieSenie foliového ovladania vani,

- prevod odpadového ventila,

- vane pre pouZitie na bahenné procedury,

- box s nutenym obehom vody,

- technoldgia vani s vitanymi tryskami

Celkové naklady na technicky rozvoj predstavovali v roku 2014 13 tis. Eur bez osobnych
nakladov.

8. MARKETING A OBCHOD

Predaj v roku 2014 bol charakteristicky miernym poklesom predaja voci predchadzajucemu
roku, voc¢i planu 2014 vSak pokles predstavoval temer 19%. Pomerne vyrazny pokles predaja bol
zaznamenany u vlastnych vyrobkov a sluzieb, ¢o bolo spdsobené situaciou na rozhodujicich
trhoch.

8.1 Predaj v jednotlivych teritoriach

Vyraznou mierou sa na celkovom predaji spolo¢nosti znovu podiel’al vyvoz do Ruskej federacie,
ktory sa udrzal na Grovni roku 2013 a rovnako ako v predchadzajtcich rokoch sa realizoval
hlavne prostrednictvom firmy Medexim R Moskva. Spolupraca s ostatnymi obchodnymi
partnermi v teritoriu formou priameho vyvozu bola zatial’ z hl'adiska objemu nizka. Pomerne
vyrazny pokles, zda sa vSak, Ze len prechodny, bol zaznamenany na ¢eskom trhu.

Zo sledovanych teritorii okrem Kazachstanu a Litvy sme zaznamenali pokles predaja.



Obchodny obrat podl'a Rok 2011 Rok 2012 Rok2013  Rok 2014 Index
teritorii skut. skut. skut. skut. 2014/2013
1. Rusko spolu 2 654 3 883 1526 1538 1,0079

ztoho MR 2612 3 828 1473 1492 1,0129

Medlex Krasnodar 38 53 24 0,4528
Areks Kaliningrad 42 17 22

2. Ukrajina Medgarant 378 290 188 168 0,8936
3. Bielorusko Belchirana 214 269 99 85 0,8586
4. Slovensko 289 450 431 375 0,8701

z toho Chirana East 174 319 307 297 0,9674

ostatni 102 131 124 78 0,6290

5. Kazachstan 39 40 72 83 1,1528

z toho Arystan 39 40 72 65 0,9028
6.Pol'sko Kinesis (Accuro) 24 20 12 44 3,6667
7. Ceska republika Madisson 206 186 184 104 0,5652
8. Litva Medita 11 41 57 57 1,0000
9. Ostatné teritoria 104 119 185 96 0,5189
Celkom 3908 5257 2 627 2 550 0,9455
Tab.c.4 - Obchodny obrat podla teritorii (v tis. eur)
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Graf ¢. 1 — Vyvoj predaja v jednotlivych teritoriach (v tis. Eur)

8.2 Percentudlny podiel predaja podla teritorii
V percentualnom vyjadreni bol zaznamenany pokles predaja v Ceskej republike, aviak podla
rokovani s nas§im obchodnym partnerom v tomto teritoriu, tento stav bol len prechodny a mal by
sa v roku 2015 zlepsit. Mierny pokles predaja bol evidovany na Slovensku, na druhej strane
mierny narast v Rusku a v Kazachstane. V ostatnych teritoriach bol predaj na trovni minulého

roka.




Teritorium 2011 2012 2013 2014
% % % %
1. Rusko 68,1 73,9 56,6 60,3
2. Slovensko 7,3 8,5 16,0 14,7
3. Ukrajina 9,6 5,5 7,0 6,6
4. Bielorusko 5,5 5,1 3,7 3,4
5. Ceska rep. 52 3,5 6,8 4,1
6. Kazachstan 1,0 0,8 2,7 3,3
7. Litva 0,3 0,8 2,0 2,2
8. Pol'sko 0,5 0,4 0,4 1,7
9. Ostatné 2,8 2,3 6,8 3,7

Tab.c.5 - Percentualny predaj podla teritorii

8.3 Predaj podla sortimentu

Sortimentna skladba predaja sa v porovnani s predchadzajacimi rokmi vyraznejSou mierou
nezmenila. Realizovali sme tradi¢ny sortiment zdravotnickej techniky. U va¢Siny sortimentu bol
zaznamenany mensi alebo vyraznejsi pokles, narast u dychacich kompresorov a INCO2.

Sortiment Rok 2011 Rok 2012 Rok 2013 Index
Rok 2014 14/13
Plan. Skut. Plan Skut. Plan Skut. Plan ~ Skut.

1. Dentalne 995 853 900 1042 950 881 950 863 0,98

kompresory

2. Dychacie 450 1056 600 2410 1200 544 500 655 1,20

kompresory

3. Vodoliecba 1125 1007 1240 1129 1350 869 1200 673 0,77

4. Smile + naradie 150 138 250 80 100 67 80 50 0,75

5. Chiromega 300 58 50 45

6. Mevacs 80 81 100 93 100 184 130 101 0,55

7. INCO2 100 72 100 93 1,29

59 100 55 100

8. Chattanoga 13 30 15 1,15
100 20 30 13 30

8. DaniSevsky 300 72 300 176 150 30 4 0,13

9. Kovonax 30 9 20 9 20 13 20 14 1,08

10.DIMAP 50 104 100 120 100 27

11.0Ostatné 30 49 85 50 24 130 55 2,29

SPOLU 3560 3908 3690 5257 4150 2697 3140 2550 0,95

Tab.c.6 — Predaj podla sortimentu (v tis. eur)



8.4 Sortimentné plnenie v percentudlnom vyjadreni

2010 2012 2014
Kompresory 49 59 66 53 60
Vodoliecba 32 26 22 32 26
Stomatologické supravy 7 5 2 2 2
vc¢itane naradia
Panely, rozvody 1 2 3 1
Davkovac INCO2 2 1 3 4
Odsavacky Mevacs 1 2 2 7 4
Ostatné(magnetoterapia, 10 4 4 2 4
stolicky,elektroliecba,
plyn.inj)

Tab.c.7 — Predaj podla sortimentu v %
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Graf ¢. 2 — Vyjadrenie predaja sortimentu v %



8.5 Dodavky vodoliecby

Predaj podla typov v rokoch 2010 - 2014

Rok A/Velké  A/Mini Virivky  Streky
2010 105 57 40 10
2011 114 71 62 15
2012 129 62 81 10
2013 92 63 42 5
2014 68 38 51 8

Spolu 2010-

2014 508 291 276 48

Boxy
5

N OO O

Spolu
217
262
282
202
167

1130

Tab.c.8 — Predaj vodoliecby podla typov
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Graf ¢. 3 — Predaj vani podla typov
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8.6 Predaj vodoliecby podla teritorii v rokoch 2010 — 2014 /ks/

11

Spolu  A/Velké A/Mini Virivky Streky Boxy
RUSKO 194 120 32 34 6 2
UKRAJINA 236 136 37 38 24 1
BIELORUSKO 190 105 51 20 12 2
POLSKO 36 5 7 24
CHOVATSKO 1 1
BULHARSKO 36 23 8 5
CESKA 240 44 92 103 1
REPUBLIKA
SLOVENSKO 109 31 44 32 2
LITVA 47 18 17 12
SRBSKO 11 5 2 4
GRUZIA 8 7 1
MOLDAVSKO 12 7 4 1
RUMUNSKO 4 4
KAZACHSTAN 6 3 1 2
SPOLU 1130 508 291 276 48 7
Tab.c.9 — Predaj vodoliecby podla teritorii/ks/
8.7 Dodavky INCO2
Krajin Inco fyzio AKP
a KBX Spolu ks
2012 2013 2014 2012 2013 2014 2012 2013 2014 2013 2014
RU 7 32 58 25 11 12 7 2 48 72
SK 1 3 1 2
LT 1 2 1 2
Ccz 5 3 1 13 6
1 (Tal) 2 3
UA 10 10 14 3 5 1 15 16
ARM 1
HU 1
EST 1
BG 1 1
BY 3 2 3 2
PL 1 1
Spolu 17 58 86 34 16 18 8 10 4 84 108

Tab.c.10 - Predaj podla teritorii - davkovac INCO 2012 — 2014 (ks)
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Graf ¢.4 — Predaj INCO2 podla teritorii /ks/
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9. VYROBNE A KOMERCNE ZAMERY V ROKU 2015

9.1 Marketing a predaj

V oblasti marketingu a predaja sa musi firma nad’alej a eSte vo vicSej miere ako v roku 2014
vysporiadat’ s nepriaznivou situdciou najma na trhu Ruska a Ukrajiny, teda z hl'adiska predaja
dvoch najsilnejSich teritorii. Treba povedat’, Ze nedostatocna tvorba zdrojov obmedzuje zamery
marketingu vo vSetkych teritoriach.

V Ruskej federacii doslo, vzhl'adom na ekonomicky vyvoj (pokles cien ropy, oslabenie kurzu
rubla, inflacia, rozpoctové opatrenia), k vyraznému znizeniu vyclenenych financnych zdrojov pre
zdravotnictvo, ¢o sa nevyhnutne prejavilo v obchode so zdravotnickou technikou.
Predpokladame, ze predaj by mohol zac¢at’ postupne narastat’, hoci planovany rocny obrat v tomto
teritoriu v roku 2015 pravdepodobne nesplnime. Na Ukrajine je ekonomicka situacia eSte
podstatne nepriaznivejSia a absolutne nepredvidatelna, krajina je prakticky pred ekonomickym
kolapsom.

Vzhl'adom na to, Ze obchodny tovar preddvame prakticky len do Ruskej federacie, uvedeny
stav znamena zatial’ pokles predaja sortimentu charakteru obchodného tovaru asi o 50%. NaSou
ulohou je ndjst’ aspoii Ciasto¢nt nahradu za tento vypadok predaja v inych teritériach.

NaSe aktivity v oblasti marketingu a predaja preto smeruji do tychto oblasti:

- vyraznejSie sa aktivizovat’ v sortimente fyzioterapie (balneo a plynové injekcie) na trhoch
strednej Azie, najmi Kazachstan, Gruzinsko, Arménsko, Azerbajdzan,

- v tomto sortimente hl'adat’ seridznych obchodnych partnerov na pol'skom trhu,

- uzko spolupracovat’ s InStititom balneologie v Piestanoch , firmou DOST Svidnik pri Skoleni
odborného zdravotnickeho personalu podl'a zaujmu obchodnych partnerov,

- roz8irit’ spolupracu na trhu Ruskej federacie s priamymi odberatel'mi v sortimente vlastnej
vyroby,

Plnenie planu predaja za 1.- 5. mesiac 2015 predstavuje 30% z celoro¢ného planu, z toho
predaj vlastnych vyrobkov a sluzieb 45% a predaj obchodného tovaru 18% celoro¢ného planu.

Je vel'mi tazké odhadnit’ v tejto chvili realnost’ plnenia planovaného objemu predaja za rok 2015.

9.2 Technicky rozvoj
Plan technického rozvoja na rok 2015 obsahuje riesenie tychto hlavnych uloh:
- 4-komorova vana pre bahenn¢ procedury,
- box s nutenym obehom vody,
- automatické napustanie zvolenou teplotou vody, elektronické riadenie,
- f6liové ovladanie vani manualne a s programom,
- nerez trysky vzduch a hydromasaz,
- zvySenie poc¢tu zon hydromasaze na 6 u Aquadelicie VIII s féliovym ovladanim,
- technolégia vyroby vani s vitanymi tryskami, vzduchovanie vitanych vani,
- such4 uhli¢it4 vana.

9.3 Zaistenie zdrojov

V roku 2015 predpokladame realizovat’:
- vybudovanie zvarovne v prevadzke Partizdnske v stilade s poZiarnym planom objektu,
- prototypova dielia pre potreby technického rozvoja,
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- vymena okien na vyrobnej hale,
- oprava priestorov v sidle spolo¢nosti,
- ¢iasto¢na obnova vozového parku,
Realizacia investicnych zamerov zavisi od vyvoja obchodnej a finan¢nej situacie
v spoloc¢nosti.

10. STRATEGIA A CIELE SPOLOCNOSTI

Zakladnym strategickym cielom spolo¢nosti MEDEXIM, spol. s r.0. je trvale sa

etablovat’ ako vyrobca a predajca vyrobkov zdravotnickej techniky na doméacom a
zahrani¢nych trhoch, najmé na trhoch Statov vychodnej Eurépy a Spolocenstva

nezavislych Statov.

Snahou spolo¢nosti je realizovat’ vSetky ¢innosti kvalitne a efektivne v stilade s terajSimi 1
predpokladanymi poZiadavkami zakaznikov.

Strategické zdmery :

- dokoncenie vyrobnych priestorov v zaujme zabezpecenia adekvatnych podmienok vyroby,

- orientovanie kapacit na rozSirovanie vyrabaného sortimentu v komodite fyzioterapie,

- hladanie nového sortimentu pre vyrobu v oblasti dermatologie, pripadne vyrobkov mimo
zdravotnictva,

- zvySovanie kvality vyrobkov stalymi inovaciami a vyberom kvalitnejSich komponentov,

- zvySovanie kvality sluzieb pri predaji vyrobkov od inych vyrobcov zdravotnickych pomdcok,
- rozsirenie predaja fyzioterapie na d’alsie trhy vychodnej Eurdpy a Azie,

- prijatie novych kadrov.

K naplneniu strategickych cielov st prijimané konkrétne ciele v oblasti systému manaZérstva
kvality, inovacii a vyroby, marketingu a vztahov so zdkaznikmi, vzdelavania, infrastruktiry a
zabezpecenia zdrojov.

11. ZAVER

V roku 2014 bola celkové ekonomicka situacia vo firme stabilizovana v priebehu celého roka.
Plynule bola zabezpefovand vyrobna ¢innost’, technicky rozvoj i predaj vyrobkov vlastnej vyroby
i obchodného tovaru od ostatnych vyrobcov. Dalsi rozvoj firmy v nasledovnych obdobiach ako
aj dosiahnutie priaznivejSich ekonomickych ukazovatel'ov bude zavisiet’ nielen od prace
spoloc¢nosti, ale aj od vyvoja globalnej ekonomickej situacie.

12. NAVRH NA ROZDELENIE HOSPODARSKEHO VYSLEDKU

Vysledok hospodarenia za uctovné obdobie roku 2014 v celkovej vysSke 29 851,63 eur
zuCtovat’ na ucet nerozdelen¢ho zisku roku 2014.



Hospodarske vysledky boli overené autorizovanym auditorom, sprava konStatuje, Ze Gctovna
zévierka vyjadruje vo vSetkych vyznamnych stvislostiach verny a pravdivy obraz o finan¢ne;j
situdcii v Medexim, spol. s r.0. k 31.12.2014 a vysledkoch jeho hospodarenia za rok, ktory sa
skoncil k uvedenému datumu, v sulade so slovenskym zakonom o tctovnictve.

Dsimencie /@gfﬁi

Spracoval: Ing. Dominik Rozgon
konatel
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