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Na zéklade ziadosti spolo¢nosti S oddvodnenim, ze ovladajica osoba pouziva uctovné
obdobie od 1.10. do 30.9., Daiiovy tirad Sal'a rozhodnutim zo dita 17.5.2004 povolil

uctovnej jednotke zmenu uctovného obdobia z kalendarneho na hospodarsky rok, na zéklade
ktorého uctovné obdobie zacina 1.10.2014 a kon¢i 30.9.2015.

Hlavny predmet ¢innosti spolo¢nosti:

- nakup a predaj krmiv s vysokokvalifikovanym odbornym poradenstvom

- nakup a predaj konzervantov

- nakup a predaj pol'nohospodarskych produktov rastlinnej a ZivociSnej vyroby
Organizacna Struktura:

Ing. Jaroslav Langer — konatel’ spolo¢nosti

Ing. Beata Keszeliova — ekonomka
Mgr. Filip Langer — logistika, marketing



Systém vzdelavania v roku 2015

V roku 2015 bolo vzdelavanie naSich predajcov zabezpecené viacerymi formami.
Jednou z foriem bolo interné vzdelavanie na Slovensku, ktoré sa konalo kazdé dva mesiace
mimo priestorov firmy abolo spojené aj s team buildingom. Skolené boli hlavne vybraté
produktové linie, na ktoré sme sa centralne sustredili, nakol’ko maju aj najzaujimavejsie
marze. V tomto roku sa zmenila stratégia prezentacii a Skolitelov. Témy nam prezentovali
sluzobne mladsi kolegovia, ktori sa takto naucili tematiku, naucili sa pracovat s Power
Pointom atiez vystupovat pred auditoriom. Druhou formou bolo externé vzdelavanie
predajcov v materskej firme v Rakusku, kde boli Skoleni Technical sales managermi a tiez
Product championmi z celého sveta na tzv. Sales trainingoch. Tu sme sa zamerali na
jednotlivé druhy hospodarskych zvierat a na vybrané vyzivarske produkty pontkané nasou
spolo¢nostou. Tieto tréningy s robené intenzivnou formou po dobu jedného tyzdia temer
pravidelne v rakiaskom meste Krems an der Donau. Speciélne to boli tréningy z oblasti vyzivy
a chovu hovidzieho dobytka, o$ipanych a hydiny. Dalsou formou vzdelavania bolo $kolenie
ohl'adom predajnych technik, ktorti pre nas robi uz niekol’ko rokov spolo¢nost’” Mercuri
International. Hlavnym cielom je zlepSenie predaja nami ponukanych produktov s dérazom
na profesionalitu a kvalitny servis v kontakte s klientmi. Tento rok sme poslali do tejto
spolo¢nosti novu kolegyiiu na individudlne vzdelavanie. Hlavnymi produktovymi liniami na,
ktoré sme preferovali v tomto roku boli: Mycofix, BioStabil a Levabon Rumen E. O¢akavany
efekt sa nedostavil v takej miere ako sme ocakavali, lebo nasi klienti, pri poklese nakupnej
ceny mlieka 030 %, vyradili tieto aditiva ako prvé z kimnych davok svojich stad. Maly
pokles predaja v tejto dlhotrvajticej mlie¢nej krize povazujem za vitazstvo. Napriek tomu, ze
situdcia v pocte hospodarskych zvierat na Slovensku je katastrofdlna a samotny sektor
zivoCiSnej vyroby je na pokraji zaniku, nasi politicki predstavitelia tento problém neriesia.
Riesia a dotuju rastlinnd vyrobu, kde majii dominantné postavenie agro oligarchovia, ktori
dokazu dostatocne silno lobovat’ a ovplyviiovat’ nadstavenie dotacnych objemov smerom
K rastlinnej vyrobe.

Marketing

V priebehu predchadzajuceho hospodarskeho roka vydala nasa spolo¢nost’ Styri ¢isla
svojho firemného zurnalu ,,BIOMIN Zurnal* v priemernom naklade cca 250 kusov. Tento
odborny ¢asopis so zameranim sa na vyZivu hospodarskych zvierat je v si€asnosti vysoko
akceptovany odbornou verejnost'ou a patri na Slovensku k najziadanej$sim. Novym produktom
je casopis Science & solutions, ktorych vyddvame ro¢ne 4- 5 cisiel. Su to preklady nasho
korporatneho Casopisu s identickym nazvom a je z rdznych oblasti Zivo¢isnej vyroby.

V marketingovej praci sme uzko prepojeni na marketingovu ¢innost’ materskej firmy,
¢o nam pracu ul'ahcuje a dava viac Casu na objem marketingu. Samozrejme, ze to vedie aj
k zlacneniu v tejto oblasti. Svoje produkty nad’alej propagujeme v rozlicnych odbornych
casopisoch, kde uverejiiujeme produktové reklamy podl'a potreby a aktualnosti predaja tych
ktorych produktov. Jedna sa o celoslovenské periodika Slovensky chov a Info Holsteinskej
asociacie.

Okrem toho sme v tomto roku zacali posobit’ na nas trh jedine¢nym, novym info
kanalom atym je e-mail marketing. Touto formou vieme velmi aktualne a efektivne
atakovat’ vybrané skupiny klientov podl'a nasich aktualnych potrieb.

V tomto roku sme sa nezorganizovali Ziadny vacsi seminar alebo konferenciu.
Doévodom bola zmena financovania marketingovych aktivit a prenesenie taziska osvety na



mensie akcie, ktoré budi zabezpecovat’ predajcovia podla aktudlnych potrieb trhu. Jednou
z tychto stratégii je stretavanie sa s uzSim okruhom klientov priamo v regionoch pri jedle
a piti, ¢o ndm pomaha vytvaratt BIOMIN komunity l'udi, ¢o ndm pomaéha v ziskavani dovery
klientov atiez v predaji. V tomto roku sme sa zGcastnili vystave hospodarskych zvierat
v Kocine, kde sa zacina schadzat’ kazdoro¢ne elita slovenského chovu holsteinského dobytka.
V m4ji sme sa zacastnili na vystave Pinzgauského dobytka v Podtarni, kde sme aj aktivne
sponzorovali vitazov. V tomto roku sme zacali intenzivne komunikovat aj so Zvézom
chovatelov slovenského strakatého dobytka. Toto su akcie, ktoré maju po marketingovej
stranke zmysel pre nasu spoloc¢nost’. V priebehu roka sme sa zucastiiovali réznych odbornych
seminarov ako priami ucastnici so svojimi referatmi.

Nase odborné ¢lanky maju stale vysoku hodnotu a s radostou ich uverejiiuji rézne
odborné Casopisy. Marketingové planovanie sa stava aj na urovni holdingu jednou z nasich
kI"ai€ovych ¢innosti, kde sa ni¢ nenechava na ndhodu.

Struktira predaja

V roku 2014- 2015 sme ponukali nasim zakaznikom Sirokt $kalu produktov. Vsetko
tieto produkty, st produkované naSou materskou spolocnostou alebo jej dcérskymi
spolo¢nostami. Medzi najlepSie predavané produkty boli v tomto hospodarskom roku
konzervacné latky na objemové krmiva z produktovej linie BioStabil. Kazdoro¢ne sa ndm dari
zvySovat’ aj predaj deaktivatorov mykotoxinov z produktovej linie Mycofix. Tato produktova
linia je jedinecnou na svete a V sucasnosti je naSa spolo¢nost’ prvou a jedine¢nou na svete,
ktorda ma celosvetovo patentované produkty v oblasti ich pdsobenia. Je tiez priekopnikom
V tejto oblasti. Co je obzvlast potesujice, to je zvysenie predaja premixov. Je to Gispech aj
napriek tomu, Ze na Slovensku je stale menej hospodarskych zvierat. To ndm napoveda aj to,
7e tento nas§ uspech je asi neuspechom konkurencie. Situécia na trhu s komoditami sa opat
zmenila oproti minulému hospodarskemu roku. Zmena je v tom, ze vic§ina obilnin je na
skladoch podnikov, lebo nie je zdujem o ne za normalnu cenu. Pokles stavov oSipanych na
Slovensku sa zastavil a sti¢asny stav prasnic je okolo 34 tisic kusov. PoI'nohospodari sa viac
zacali venovat’ ndkupu odstav€iat andsledne vykrmovaniu oSipanych. Cena surového
kravského mlieka sa pohybuje v sucasnosti na 0,24- 0,25 € za liter. Cena je ale vel'mi labilna
v celej Eurépe. Tato cena je pri tom 00,10 € pod cenou zapadnych statov EU. Stavy
hovédzieho dobytka klesli len malo, takze tu eSte bol priestor pre na§ predaj. Nasa orientacia
na produkty pre hovddzi dobytok sa ukéazala ako prezierava. Opisand situacia vyznamne
vplyva na pomerne stabilny predaj premixov a aditiv pre oSipané a aj hovddzi dobytok.
Produkty pre hovidzi dobytok st v sti€asnosti nosné, spolu s hore uvedenymi aditivami. Aj
ked’ pol'nohospodari znizili mnozstvo pouZzivanych premixov a aditiv, ale neprestali pouzivat
konzervanty do silazi, hoci aj tu mierne poklesol nas predaj oproti predchadzajucemu roku.
Takto vyzeral nas predajny priestor, ktory sa ndm podarilo aj napriek roznym komplikaciam
udrzat’ a mierne zvysit. Z novych produktov, ktoré sme priniesli v tomto roku na trh bola
produktova linia Levabon Rumen E a niekol'ko d’alSich.

Nasi obchodni partneri

V tomto roku sa ndm podarilo nestracat’ klientov. Odrazilo sa to aj na naSich
finan¢nych vysledkoch. V oblasti stredného Slovenska sme i§li hore s obratmi vdaka
iniciative kolegu Ing. Struhdra atiez vyraznej pomoci vedenia firmy. Tato oblast je
stabilizovana a mame tu vela z naSich kl'icovych zakaznikov. Platobna disciplina nasich
obchodnych partnerov sa nezhorSuje ale je treba vynalozit vela ftsilia na postupné



zlepSovanie stavu, ktory bol minuli rok. Stav pohl'addvok sa mierne zmenil k lepSiemu. Toto
je oblast’, kde musime urobit’ najvacsi kus prace a vyznamne znizit' vek pohladavok.

Hospodarska kriza sa v polnohospodarstve prejavuje v sucasnosti v plnej nahote.
Vdaka krize a dlhodobému nezdujmu Statu o polnohospodarstvo je alarmujuci stav aj
V personalnom obsadeni podnikov. Kazdy kto mal aspon trochu ambicii uz z tohto sektoru
odisiel. Toto vesti, pre buducnost’, ze aj v buducnosti to nebude lepsie. Dostali sme sa do
situacie, ked’ sa tzv. manazéri staraju len oto aby mali na dvoroch perfektné strojové
vybavenie a pre seba zabezpefenu Zzivotni uroven lepSiu ako mali niekedy baréni a grofi.
Podniky ziji z dotacii adoSlo k obrovskému upadku odbornosti a profesiondlnej cti.
V sucasnosti niet obchodného partnera, ktory by vedel ocenit’ naSu odbornost’ a korektné
vztahy, na ktorych si zakladame.

Nasi najvacsi partneri v roku 2014- 2015 sa zobrazeny na grafe.

Charakteristika produktov

Nasim zdkladnym sortimentom pre predaj st v sicasnosti eSte stdle vitamino-
mineradlne premixy do kfmnych zmesi pre hospodarske zvieratd. Premixy pre hydinu
a o$ipané st produkované nasSou materskou firmou Biomin GmbH z Rakuska, ktord ich
vyraba Sest'desiat kilometrov od slovenskych hranic v Stotera, ned’aleko mesta Eisenstadt.
Premixy a aditiva pre prezavavce sa produkuji v zapadnom Rakusku v mestecku Zell an der
Pramm. Tieto premixy spifiaji kritérid najvysSej kvality, lebo firma Biomin GmbH je
nositel'om certifikdtu ISO 9001 a HACCP.

Konzervanty na vyrobu silazi nam dodava nemeckd spolo¢nost Addcon a hlavnym
dodavatel'om mikrobiologickych silaZznych konzervantov je naSa materska firma. Nase vlastné
konzervacné latky s ktorych vyvojom sme zacali pred ¢asom ateraz sme pri ich plnom
vyuzivani a exploatacii na trhu a Biomin Slovensko je jednotkou na svete v predaji v ramci
celej spoloénosti Biomin. Tieto konzervaéné latky tak isto spifaju kritéria najvyssej kvality
a su tak isto vyrabané v podmienkach najvyssej kvality, ¢coho dokazom je ISO certifikat. Ich
sortiment sa kazdy rok rozSiruje. Hore uvedené komponenty su najdolezitejSie z nasho
sortimentu. Na druhej strane uvddzame na trh aj mnozstvo produktov s EKO certifikdtom,
lebo na severe Slovenska je vel’ké mnozstvo fariem v EKO produkcii.

Plian rozvoja spolo¢nosti

V buducom obdobi planuje nasa spoloCnost’ rovnomerne teritoridlne rozloZenie
predajcov po celom Slovensku. V stcasnosti sa ale vel'mi tazko nachadzaji novi l'udia do
pozicie predajca. Mladi I'udia nemaji zadujem o tuto narocnu pracu a konkurencia ma vel'mi
slabych Tudi na pretiahnutie k ndm. Pre budicnost’ je prioritou spolocnosti stabilny
a bezpeCny objem predaja produktov, ktory zabezpeci hladky chod spolo¢nosti. ZvySenie
objemu je rok od roku naroc¢nejsSie nakol'ko je neustaly pokles stavov hospodarskych zvierat
na Slovensku, tak v oblasti oSipanych ako aj v oblasti hovddzieho dobytka. Pocet firiem
V nasej branzi sa postupne znizil na 25 %. Dochadza v sti¢asnosti k vel'mi nekalej konkurencii
medzi jednotlivymi spoloénostami. Dal3ou prioritou je zabezpe¢enie navratnosti pefiazi za
tovary v lehote splatnosti a tiez starych dlhov. Tak isto musime klast’ obrovsky doraz na vyber
vol'nych spolupracovnikov. Je nam jasné, Ze len s kvalitnymi predajcami sa da prerazit’ na
trhu. Ztoho dovodu spolocnost’ pristupuje aj na preskolovanie predajcov, Co sa tyka
predajnych technik. Medzi nase ulohy pre buducnost’ patri aj stabilizacia hladkého chodu
spolo¢nosti.



Okrem toho chceme nad’alej intenzivne pracovat’ na dobrom mene nasej spolo¢nosti a
na tom aby sme zabezpecili pre naSich klientov maximalnu spokojnost’ s nasimi produktmi
a nasim servisom. Zakladnym heslom musi byt slogan ,,Zakaznik je kral*.

Systém vzdelavania v roku 2014 -2015

V tomto roku bolo vzdeldvanie naSich predajcov zabezpecené viacerymi formami.
Jednou z foriem bolo interné vzdelavanie na Slovensku, ktoré sa konalo kazdé dva mesiace
mimo priestorov firmy abolo spojené aj s team buildingom. Skolené boli hlavne vybraté
produktové linie, na ktoré sme sa centralne sustredili, nakol’ko maju aj najzaujimavejsie
marze. Tu boli hlavnymi skolite'mi sluzobne starsi predajcovia a riaditel’ spolo¢nosti. Druhou
formou bolo externé vzdelavanie predajcov v materskej firme v Rakusku, kde boli Skoleni
Technical sales managermi atiez Product championmi zcelého sveta na tzv. Sales
trainingoch. Tu sme sa zamerali na jednotlivé druhy hospodarskych zvierat a na vybrané
vyzivarske produkty ponukané nasou spolo¢nostou. Tieto tréningy su robené intenzivnou
formou po dobu jedného tyzdia temer pravidelne v rakiiskom meste Krems an der Donau.
Specialne to boli tréningy z oblasti vyzivy a chovu hovidzieho dobytka, osipanych a hydiny.
Dalsou formou vzdelavania bolo $kolenie ohl'adom predajnych technik, ktora pre nas robi uz
niekol’ko rokov spolo¢nost’ Mercuri International. Hlavnym ciel'om je zlepSenie predaja nami
ponukanych produktov s dorazom na profesionalitu a kvalitny servis v kontakte s klientmi.
Doraz sme kladli na tri produktové linie: Mycofix, BioStabil a produkty pre bioplynové
stanice. OcCakavany efekt tohto systému vzdeldvania sa postupne dostavil, ¢o je vidiet' na
zvyseni obratu o cca 30 %, oproti predchddzajicemu roku a to aj napriek tomu, Ze situdcia
V pocte hospodarskych zvierat ne katastrofdlna a samotny sektor polnohospodarstva je na
pokraji zaujmu vSetkych doterajSich vlad.

Marketing

V priebehu predchadzajuceho hospodarskeho roka vydala nasa spolo€nost’ Styri Cisla
svojho firemného Zurnalu ,,BIOMIN Zurnal®“ v priemernom naklade cca 250 kusov. Jeden
Z nich bol 8 stranovy a bol vydany pri prileZitosti 15. vyrocia zalozenia naSej spolo¢nosti
Tento odborny Casopis so zameranim sa na vyzivu hospodarskych zvierat je v sucasnosti
vysoko akceptovany odbornou verejnostou a patri na Slovensku k najziadanej$im. V
marketingovej praci sme Uzko prepojeni na marketingova €innost’ materskej firmy, o nam
pracu ulah¢uje a dava viac ¢asu na objem marketingu. Samozrejme, ze to vedie aj k zlacneniu
V tejto oblasti. Svoje produkty nad’alej propagujeme v rozlicnych odbornych casopisoch, kde
uverejiiujeme produktové reklamy podla potreby a aktudlnosti predaja tych ktorych
produktov. Jedna sa o celoslovenské periodikéd Slovensky chov a Info Holsteinskej asociacie.

Okrem toho sme v tomto roku zacali posobit’ na na$ trh jedineénym, novym info
kandlom atym je e-mail marketing. Touto formou vieme velmi aktudlne a efektivne
atakovat’ vybrané skupiny klientov podl'a naSich aktualnych potrieb.

V tomto roku sme sa nezorganizovali Ziadny vac¢Si seminar alebo konferenciu.
Dovodom bola zmena financovania marketingovych aktivit a prenesenie taziska osvety na
mensie akcie, ktoré budu zabezpecovat’ predajcovia podl'a aktudlnych potrieb trhu. V tomto
roku sme sa zucastnili vystave hospodarskych zvierat v Kocine, kde sa zafina schadzat
kazdoro¢ne elita slovenského chovu holsteinského dobytka. V méji sme sa zacastnili na
vystave Pinzgauského dobytka v Podtarni, kde sme aj aktivne sponzorovali vitazov. V tomto
roku sme zacali intenzivne komunikovat’ aj so Zvdzom chovatel'ov slovenského strakatého



dobytka. Toto su akcie, ktoré maji po marketingovej stranke zmysel pre nasu spolo¢nost’. V
priebehu roka sme sa zucastiiovali r6znych odbornych seminarov ako priami ucastnici so
svojimi referdtmi. Vrcholnou marketingovou akciou roka bola oslava 15. vyrocia zalozenia
spolo¢nosti. Tato sa konala v Beladiciach v kastieli formou Garden party. Pozvani boli vSetci
nasi zijuci kolegovia, aj penzisti, zakladatelia spolo¢nosti, nasi nadriadeni a hlavne nasi verni
klienti, ktori stali pri nas a prejavovali nam priazen pocas ubehnutych 15 rokov. Pozvani boli
aj predstavitelia odbornych zvizov a dekan SPU v Nitre so svojimi kolegami.

Nase odborné Clanky maju stale vysokt hodnotu a s radostou ich uverejiiuja rozne
odborné ¢asopisy. Marketingové planovanie sa stdva aj na urovni holdingu jednou z naSich
kl'a¢ovych ¢innosti, kde sa ni¢ nenechdva na nahodu.

Struktira predaja

V roku 2014- 2015 sme ponukali nasim zakaznikom Sirokd $kalu produktov. Vsetky
tieto produkty, st produkované nasou materskou spolocnostou alebo jej dcérskymi
spolocnostami. Medzi najlepSie predavané produkty boli v tomto hospodarskom roku
konzervacné latky na objemové krmiva z produktovej linie BioStabil. O 38 % sa zvysil aj
predaj deaktivatorov mykotoxinov z produktovej linie Mycofix. Tu sa predaj medziro¢ne
neustale zvysSuje. Tato produktovd linia je jedineCnou na svete aV sucasnosti je nasa
spolo¢nost’ prvou a jedine¢nou na svete, ktora ma celosvetovo patentované produkty v oblasti
ich posobenia. Je tiez priekopnikom v tejto oblasti. Co je obzvlast potesujuce, to je zvysenie
predaja premixov 0 16 %. Je to Gspech aj napriek tomu, ze na Slovensku je stale menej
hospodarskych zvierat. To nam napovedd aj to, Ze tento nas uspech je asi netispechom
konkurencie. Situacia na trhu s komoditami sa opit’ zmenila oproti minulému hospodarskemu
roku. Zmena je v tom, ze pri vac¢Sine obilnin boli tento rok podstatne niz§ie nakupné ceny ako
pred rokom. Pokles stavov o$ipanych na Slovensku sa zastavil a sti¢asny stav prasnic je okolo
38 tisic kusov. Pol'mohospodéari sa viac zacali venovat ndkupu odstav€iat a nasledne
vykrmovaniu o$ipanych. Cena surového kravského mlieka sa pohybuje v siasnosti na 0,28-
0,33 € za liter. Cena je ale vel'mi labilna v celej Eurdpe. Tato cena je pri tom o 0,05-0,08 €
pod cenou zapadnych $tatov EU. Stavy hovidzieho dobytka klesli len malo, takze tu este bol
priestor pre na§ predaj. NaSa orientacia na produkty pre hovddzi dobytok sa ukézala ako
prezierava. Opisana situdcia vyznamne vplyva na pomerne stabilny predaj premixov a aditiv
pre oSipané a aj hovddzi dobytok. Produkty pre hoviddzi dobytok st v si¢asnosti nosné, spolu
s hore uvedenymi aditivami. Aj ked’ pol'nohospodari zniZili mnozstvo pouZzivanych premixov
a aditiv, ale neprestali pouzivat’ konzervanty do sildzi, hoci aj tu mierne poklesol nas predaj
oproti predchadzajicemu roku. Takto vyzeral na§ predajny priestor, ktory sa nam podarilo aj
napriek r6znym komplikdcidm udrzat a mierne zvysit. Z novych produktov, ktoré sme
priniesli v tomto roku na trh bola produktova linia Levabon Rumen a niekol’ko d’alsich.

Nasi obchodni partneri

V tomto roku sa nam podarilo ist’ opét’ hore s poctom klientov. Odrazilo sa to aj na
naSich finanénych vysledkoch. V oblasti stredného Slovenska sme i8li hore s obratmi vd’aka
iniciative kolegu Ing. Struhdra atiez vyraznej pomoci vedenia firmy. Tato oblast’ je
stabilizovand a madme tu vela znaSich kli€ovych zdkaznikov. Platobna disciplina naSich
obchodnych partnerov sa nezhorSuje ale je treba vynalozit' vela usilia na postupné
zlepSovanie stavu, ktori bol minuly rok. Stav pohl'adavok sa mierne zmenil k lepSiemu.

Hospodarska kriza sa v polnohospodarstve prejavuje v sucasnosti v plnej nahote.
Vdaka krize a dlhodobému nezdujmu Statu o polnohospodarstvo je alarmujuci stav aj
V personalnom obsadeni podnikov. Kazdy kto mal aspon trochu ambicii uz z tohto sektoru



odisiel. Toto vesti, pre budicnost, ze aj v buducnosti to nebude lepsie. Dostali sme sa do
situacie, ked sa tzv. manazéri staraju len oto aby mali na dvoroch perfektné strojové
vybavenie apre seba zabezpefenu Zivotnli uroven lepSiu ako mali niekedy baroni a grofi.
Podniky ziji z dotacii a doSlo k obrovskému upadku odbornosti a profesiondlnej cti.
V sucasnosti niet obchodného partnera, ktory by vedel ocenit’ nasu odbornost’ a korektné
vzt'ahy, na ktorych si zakladame.

Nasi najvacsi partneri v roku 2014- 2015 su zobrazeni na grafe.

Charakteristika produktov

Nasim zdkladnym sortimentom pre predaj st v sicasnosti eSte stile vitamino-
mineralne premixy do kifmnych zmesi pre hospodarske zvierata. Premixy pre hydinu
a oSipané su produkované nasou materskou firmou Biomin GmbH z Rakuska, ktora ich
vyraba Sest'desiat kilometrov od slovenskych hranic v Stdtera, ned’aleko mesta Eisenstadt.
Premixy a aditiva pre prezuvavce sa produkuji v zapadnom Rakusku v mestecku Zell an der
Pramm. Tieto premixy spifiaji kritérid najvysSej kvality, lebo firma Biomin GmbH je
nositel'om certifikatu ISO 9001 a HACCP.

Konzervanty na vyrobu sildzi ndm dodéva nemecka spolocnost’ Addcon a hlavnym
dodavatel'om mikrobiologickych silaznych konzervantov je nasa materska firma. Nase vlastné
konzervaéné latky s ktorych vyvojom sme zacali pred ¢asom ateraz sme pri ich plnom
vyuzivani a exploatacii na trhu a Biomin Slovensko je jednotkou na svete v predaji v ramci
celej spolo¢nosti Biomin. Tieto konzervacné latky tak isto spliiaju kritéria najvyssej kvality
a su takisto vyrabané v podmienkach najvyssej kvality, coho ddkazom je ISO certifikat. Ich
sortiment sa kazdy rok rozSiruje. Hore uvedené komponenty st najddlezitejSie z nasho
sortimentu. Na druhej strane uvadzame na trh aj mnozstvo produktov s EKO certifikatom,
lebo na severe Slovenska je vel'ké mnozstvo fariem v EKO produkcii.

Plan rozvoja spolo¢nosti

V budicom obdobi pldnuje nasa spolocnost’ rovnomerne teritoridlne rozloZenie
predajcov po celom Slovensku. V stcasnosti sa ale vel'mi t'azko nachadzajt novi l'udia do
funkcie predajcov. Mladi I'udia nemajii zdujem o tGto naro¢nu pracu a konkurencia ma vel'mi
slabych Tudi na pretiahnutie knam. Pre budicnost je prioritou spolo¢nosti stabilny
a bezpecny objem predaja produktov, ktory zabezpeci hladky chod spolo¢nosti. ZvySenie
objemu je rok od roku naro¢nejSie nakolko je neustaly pokles stavov hospodarskych zvierat
na Slovensku, tak v oblasti oSipanych ako aj v oblasti hovéddzieho dobytka. Pocet firiem
V naSej branzi sa postupne znizil na 25 %. Dochadza v sucasnosti k vel'mi nekalej konkurencii
medzi jednotlivymi spoloénostami. DalSou prioritou je zabezpetenie navratnosti penazi za
tovary v lehote splatnosti a tiez starych dlhov. Tak isto musime klast’ obrovsky doraz na vyber
vol'nych spolupracovnikov. Je nam jasné, Ze len s kvalitnymi predajcami sa da prerazit’ na
trhu. Ztoho dovodu spolocnost’ pristupuje aj na preSkolovanie predajcov, Co sa tyka
predajnych technik. Medzi nase Ulohy pre budicnost’ patri aj stabilizacia hladkého chodu
spolo¢nosti.

Okrem toho chceme nad’alej intenzivne pracovat’ na dobrom mene nasej spolo¢nosti a
na tom aby sme zabezpecili pre naSich klientov maximalnu spokojnost’ s nas§imi produktmi
a naSim servisom. Zakladnym heslom musi byt slogan ,,Zakaznik je kral*.



VYSLEDKY HOSPODARENIA SPOLOCNOSTI

[ukazovater v tis. Sk

[ 2000 | 2001 ] 2002 | 2003 | 2004 | 2004/5 | 2005/6 [ 2006/7] 2007/08 | 2008/09 | 2009/10 | 2010/11 [2011/12 [2012/13 [2013/14 [2014/2015

tis. SK [ tis S K [ tis. SK [ tis. SK [ tis. SK [ tis. SK [tis. SK Jtis. SK| EUR | EUR [EUR EUR [EUR EUR _ [EUR _ [ELR
Trzby z predaja tovaru 189121] 196109] 179541] 119113] 69632] 90233| 88914| 85074] 2065884] 1584893] 1756979 1785415] 1575746] 1524717] 1899052] 1717598
Naklady na obstaranie 162026] 171204] 151800 95524] 52708 69225| 65664] 60793[ 1374567] 1036141| 1151228] 1130149] 1015464 958767| 1186163] 1008121
Obchodna marza 27095] 24905 27741] 23589] 16924] 21008] 23250[ 24281] 691317] 548752] 605751] 655266] 560282] 565950] 712889
Vyrobna spotreba 20137| 22025 25423[ 15556] 9980] 12177| 12373 12548] 369195 256519] 235744] 243662] 233830[ 244391 299081
Pridana hodnota 18979] 19847] 6183 10436] 7489 0354 12420[ 12577] 351601 325311 388366] 425070] 347783 338604 425361] 489988
Osobné naklady 5650 8340] 9408] 4190] 3075] 5029 5813] 6823 233273] 226956] 279622] 321347] 307086| 269561 305446] 319912
Odpisy 503  737] 1037  920]  613] 1651] 1491 1044] 35308] 32252] 29833]  26673]  29029| 27101] 32423 29987
Tvorba OP 0 o 12670] 7045[ 16450] 10651] 9753] -2906| -163797] 77875] 33970]  -2794] 16824 -18382] 47031] 49435
Mimoriadne naklady 67 52| 4861 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Mimoriadne wnosy 0 0 0 o[ 12480 18 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Vysledok hosp. 1850]  5757] 22114]  -863] 6680|7587 6968] 8520  7318]  70806] 16386]  44773]  12356] 41971 867] 57922
Suvaha
Neobezny majetok 6364] 936]  906] 1374] 1505 8843] 7488] 8300] 241380] 227572] 205728] 245673] 231814] 237360 237297] 35197
ObeZny majetok 67166] 81031] 90020] 60020 53386 41597 42413[ 39978 1501252 2002257| 2082510] 1931625] 1716510] 1996111 2295173 2358038
7 toho: zasoby 18266] 29453 10100]  6323] 9228] 7816] 7962] 7660] 255808] 290858 475112] 337267| 318996 295200] 244984] 199477
kratk. pohfadavky |  41244] 48086| 56339] 50016] 41218] 30113] 31090 30579] 1150482 1692938| 1532384] 1524029 1358322 1512242| 2006527 2027498
finanéné ucty 7607] 3492[ 12035] 2555] 651 1196] 2378] 889[ 57060]  4521] 62926]  63404] 32785 175820] 33492 98719
Vlastné imanie -975] -6730] -28844] -27007| -20326] -12121] 1888[ 10409] 588406] 659304] 676220] 720094] 733350] 775320] 776187 834108
Kratkodobé zavizky 74791| 88170 119348| 88263| 74856] 54843] 47173| 36623 1119250 1546129| 1566295| 1403705] 1190362 1436935 1734636 1836993
[Dai z prijmov [ 155] 4] 67] 1021 770]  149] 592| 2408 55242|  9686] 17467 8871, 132  15366] 13547| 45731
[Najvacsich odberatelov 2014-2015
Cilizska Radvari 328800
Holice 108200
Ruzindol 76600
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Predaj tovaru po mesiacoch

Mesiac 10 11 12 1 2 3 4 5 6 7 8 9
Predaj v € 165600 143000 190500 122000 154000 112600 139000 147000 139000 130100 160000 115100
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Dodatok SPRAVY AUDITORA
0 overeni stladu vyro¢nej spréavy s tictovnou zévierkou v zmysle zakona ¢. 540/2007 Z.z. § 23 odsek 5

Pre majitel'ov spolo€nosti BIOMIN Slovensko, s.r.o.
ICO: 36532118, Neded — Sal’a

L Overili sme tctovni zavierku spolotnosti BIOMIN Slovensko, 5.7.0. k 30. Septembru 2014 ku
ktorej sme diia 26.11.2015 vydali spravu nezévislého auditora a v ktorej sme vyjadrili svoj nazor v
nasledujiicom zneni:

Nazor

Podl'a nasho  nézoru, Gttovna zavierka poskytuje pravdivy a verny obraz finangnej situdcie spolonosti,
BIOMIN Slovensko, s.7.0. k 30. Septembru 2015 a vysledku jej hospodarenia za rok kongiaci k
uvedenému datumu v sulade so zdkonom o tidtovnictve. ,,

IL. Overili sme siilad vyro¢nej spravy s vy$sie uvedenou Gidtovnou zavierkou.

Za spravnost’ zostavenia vyro&nej sprévy je zodpovedny Statutérny organ Spolo&nosti. Naou tlohou je overit
sulad vyro¢nej spravy s uctovnou zéavierkou a na zéklade toho vydat dodatok spravy auditora o siilade vyro¢nej
spravy s u¢tovnou zavierkou.

Overenie sme uskutocnili v siilade;s Medzindrodnymi auditorskymi $tandardami. Tieto $tandardy pozaduju, aby
auditor napldnoval a vykonal overenie tak, aby ziskal primerant uistenie, %e informécie uvedené vo vyro¢nej
sprave, ktoré st predmetom zobrazenia v uStovnej zévierke, st vo v3etkych vyznamnych suvislostiach v stlade
s prisludnou u&tovnou zavierkou.

Ciselne hodnoty uvedené vo vyro¢nej sprave sme posudili s informaciami uvedenymi v uétovnej zévierke k 30.
septembru 2015. Iné daje a informacie, ako utovné informacie ziskané z utovnej zavierky a uctovnych knih
sme neoverovali. Sme presved&eni, Ze vykonané overovanie poskytuje dostatoény a vhodny zéklad pre na3
nazor.

Podl'a mojho nazoru sui iiGtovné informécie uvedené vo vyro&nej spréve spoloénosti BIOMIN Slovensko, S.7.0.
v stilade s uctovnou zavierkou k 30. septembru 2015.

Nitra, 26.11.2015

AUDIT 8K, s.r.o.
Licencia SKAu ¢. 306
Kmetkova 5, Nitra

Ing. Zelenické Nicoleta
Licencia SKAu ¢&. 707
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