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Ing. Marian Pikna a Ing. Dita Sitorova, CSc. —kaZdy samostatne

Zhrnutie ¢innosti za rok 2015

Firma v roku 2015 pokracovala v investicidch do rozsirovania svojho produktového
portfdlia a do novych perspektivnych produktovych smerov. Investovala predovietkym do
produktu MS Dynamics AX, kde sme prijali viacero zamestnancov. Podarilo sa nam predat
velky projekt implementacie Dynamics AX do vyrobnej firmy vo verzii AX 2012 R3. Kedze
spolo¢nost produkt AX vyrazne rozvija, znamenal tento projekt zasadnu investiciu do
vzdeldvanie celého produktového timu. Situdciu ndm komplikovala aj samotna vyrazna
inovacia AX as tym spojeny velky vyskyt chyb v jednotlivych patchoch, ktoré sme museli
u zakaznika v spolupraci s Microsoftom riesit. TaktieZ sme museli investovat do lokalizacie
novej verzie tak po legislativnej stranke, ako aj jazykovej.

Produkt MS Dynamics NAV priniesol skér mnoistvo upgradov starSich verzii
u existujucich zakaznikov, ale aj prichod zékaznikov od inych partnerov.

Produkt MS SharePoint sme sa rozhodli postupne zameriavat na vicsie firmy
aobmedzit mnoistvo aktivne ponukanych rieSeni (modulov). Opakovanym predajom
vybranych rieSeni chceme zvysit vynosnost v tejto oblasti.

MS Dynamics CRM sa nam nedarilo predavat podla nasich predstav. SnaZili sme sa
zameriavat viacej na Cloud verziu produktu, kam ho smeruje aktivne aj Microsoft

Postupne nam rastol predaj Cloudovych verzii produktov, ¢o je smer, ktory silne
preferuje Microsoft. Zatial nam to neprindsa zasadnejsie triby, ale vnimame ho aj ako
marketingovy ndstroj na vstup ku zakaznikom a nasledny predaj ostatnych produktov.

WBI Solutions s.r.o. v CR

Minuly rok sme zaloZili dcérsku spolo&nost v CR — WBI Solutions. Po netspe$nom
pokuse podporit vybudovanie sesterskej spolo¢nosti WBI Systems, ktora skonéila v konkurze
pre premrstené rastové zamery a spory spolo¢nikov (majetkovo sme z nej vystupili uz pred
piatimi rokmi), sme sa rozhodli ist samostatnou cestou. Pre nase Uspedné fungovanie na
medzinarodnom trhu je nae zasttpenie v CR nevyhnutné. Zatial sme zacali s formalnou
kanceldriou a jednym zamestnancom.



Lokalizacia

KedZe Microsoft uz mnohé svoje produkty nelokalizuje pre slovensky trh, investicia do
tohto kroku je na partneroch. WBI je pre Slovensko v oblasti MS Dynamics NAV lokalizacny
partner a uvedent lokalizaciu preddvame ostatnym spolocnostiam, ktoré sa zaoberaju
implementacia MS Dynamics NAV. Produkt MS Dynamics NAV pridiel s novu verziou, ktora
v sebe neobsahovala mnohé pozadované lokélne rieenia, ktoré sme museli doprogramovat.

Vysiie je spominana tieZ potreba lokalizacie pre produkt Dynamics AX, kde ale nie sme
oficidlny partner a lokalizaciu robime v nevyhnutnej miere. Aj tito lokalizaciu predavame
hlavne na rollouty AX zo zahranicia pre Sk dcérske spoloénosti.

V oblasti SharePointu sme naprogramovali viaceré predatelné balicky. Vo velkej miere
sme museli investovat do preprogramovania nasich rieSeni na cloudovu verziu.

Financie

V roku 2015 nam ciastocne klesol obrat, ¢o bolo spésobené ukonéenim ¢innosti WBI
Systems v CR, kedy sme si rozdelovali niektoré prace a navzajom sme si ich museli G¢tovat.
Pokles obratu bol ¢iastoéne tieZ spésobeny investiciou do produktu MS Dynamics AX 2012 R3
pre vyrobné firmy, kedy sa nasi zamestnanci vprocese implementdcie ucili produkt
amnoistvo tohto ¢asu nebolo moZné fakturovat zadkaznikovi. Tiez nam zacalo viacej
projektov,kde sme existujtcim zékaznikom upgradovali rieSenia na nové verzie. To znamena,
e hlavne tim pre MS Dynamics NAV mal sice dostatok prace, ale predalo sa menej novych
licencii.

Vynosy

V roku 2015 sa vynosy pohybovali na trovni 2,5 mil. EUR, pricom celkové trzby z predaja
HW, licencii, upgrade a tovaru klesli 0 19,7 % a celkové trzby z predaja vlastnych vyrobkov
a sluzieb 0 19,4 %. Celkovy obrat klesol 0 19,5 % na uroveri 2,1 mil. EUR.

Naklady

Pomerné naklady na tovary — softvérové licencie a HW zostali na rovnakej urovni oproti
predchadzajucemu roku (miera ziskovosti). V oblasti ostatnych nakladov, ktoré boli spojené
s poskytovanim sluZieb sa tieto podarilo vyrazne znizit vzhladom na zvy3eny déraz na ich
redukciu

Hospodarsky vysledok

Spolo¢nost WBI, s.r.o. dosiahla v roku 2015 zisk po zdaneni vo vyske 1,8 tis. EUR, €o bolo
sposobené najma vyraznym zniZzenim nakladov a jemnom naraste pridanej hodnoty.
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Prehlad majetku a zdrojov krytia v EUR 2015 2014

Majetok spolu 1089570 1222 822
NeobeZny majetok 626 977 594 766
Obezny majetok 445 802 598 302
Casové rozlisenie 16 791 29 754
Vlastné imanie a zavazky 1089570 1222822
Vlastné imanie 389 483 387 664
Zavazky 700 087 829 577
Casové rozlisenie 5581
Prehlad nakladov a vynosov v EUR 2015 2014

Vynosy z hospodarskej €innosti spolu 2511162 2 854 557
Triby z predaja tovaru 839117 1043993
Triby z predaja vlastnych vyrobkov a sluzieb 1303 539 1616 715
Triby z predaja investicného majetku 110 315 103 128
Ostatné vynosy z hospodarskej ¢innosti 13595 16 088
Naklady na hospodarsku €innost spolu 2 484 386 2 824 845
Finanéné vynosy spolu 9y 423
Finanéné naklady spolu 15138 24 205
Dafi z prijmov 9918 4 070
Vysledok hospodarenia (v EUR) 2015 2014

Pridana hodnota 1007 413 967 784
Vysledok hospodarenia z hospodarskej ¢innosti 26776 29 712
Vysledok hospodarenia z finanénej €innosti -15 039 -23 782
Vysledok hospodarenia za Giétovné obdobie 1819 1860




Marketing

Zacali sme prvu etapu vyrazného zlep3enia marketingu na webe so zamerom uplne
prerobit nasu web strdnku. Mala by byt akénejSia, prehfadnejdia napriek podstatne
rozsiahlejéiemu obsahu. Jej ciefom ma byt vyssi informativny obsah, tak aby nas potencialni
zakaznici sami oslovovali atieZ budovanie relevantnej databazy na iné marketingové
kampane. Na3 ciel je mat moZnost si viacej vyberat zakaznikov, respektive pripravit sa na
pripadné ochladenie trhu.

Konkurencia

Asi najvacsia konkurencia pre produkt NAV bolo pre nés rieSenie Orange od spolo¢nosti
Asseco Solutions. Je pomerne kvalitné a cenovo dostupnejsie, tak licenéne ako aj fudskymi
zdrojmi. Nasa konkurenéna vyhoda je ale medzindrodnost produktu, integracia s ostatnymi
Microsoft produktami a Cloudova verzia. Nami dodédvané produkty Microsoftu su lidrami
celosvetovo. NAV je najrozsirenejsi produkt pre malé firmy, tak ako SAP pre velké. AX je sice
rozéirenim za SAP, ale s vyraznym rastom. SHP a CRM patri tieZ k najrozsirenejSim produktom
celosvetovo. Ich vyhodou je pInd lokalizacia pre Slovensko. Nasou velkou vyhodou je vlastné
plnohodnotné lokalizécie ERP produktov pre Slovensko, ktoré Ciastocne predavame aj
konkurencii spomedzi partnerov Microsoftu. Planujeme nadalej taZit tieZz z ispe3nych
referenénych medzinarodnych projektov a schopnosti integrovat nami dodavané produkty
navzajom. Pre produkt AX je momentdlne skér pretlak na trhu, ale aj do buducnosti
predpokladame, Ze bude Uspesne utodit na poziciu SAP a vo viacerych firmach povedie k jeho
nahradeniu. Ostatné produkty maju S$irSiu bazu dodavatelov, ale aj vacsSie portfolio
potencialnych zakaznikov. N&s ciel je vtejto oblasti eliminovat konkurenciu nasou
$pecializaciou na vybrané rieSenia, respektive segmenty.

Ing. Marian Pikna, vykonny riaditel



