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Vzdelavanie zamestnancov a predajcov v roku 2017

V roku 2017 bolo vzdelavanie naSich predajcov a zamestnancov
zabezpecené viacerymi formami. Jednou z nich bolo interné vzdelavanie
na Slovensku, ktoré sa konalo kazdé dva mesiace v priestoroch firmy.
Skolené boli hlavne vybraté produktové linie, na ktoré sme sa centralne
sUstredili, nakolko maju aj najzaujimavejSie marze. V tomto roku sa
zmenila stratégia prezentacii a Skolitelov. Témy nam prezentovali
sluzobne mladsi kolegovia, ktori sa takto naudcili tematiku, naudili sa
pracovat s Power Pointom a tiez vystupovat pred auditériom. Druhou
formou bolo externé vzdelavanie predajcov v materskej firme v Rakusku,
kde boli Skoleni Technical sales managermi a tiez Product championmi
z celého sveta na tzv. Sales trainingoch. Tu sme sa zamerali na jednotlivé
druhy hospodarskych zvierat a na vybrané vyzivarske produkty ponukané
nasou spolo¢nostou. Tieto tréningy s robené intenzivnou formou po dobu
jedného tyzdna temer pravidelne v rakiskom meste Krems an der Donau.
Specialne to boli tréningy z oblasti vyzivy a chovu hovadzieho dobytka
a hydiny. DalSou formou vzdelavania bolo Skolenie ohladom predajnych
technik, ktord pre nds robi uz niekolko rokov spolo¢nost Mercuri
International. Hlavnym cielom je zlepSenie predaja nami ponukanych
produktov s dérazom na profesionalitu a kvalitny servis v kontakte s
klientmi. Hlavnymi produktovymi liniami, ktoré sme preferovali v tomto
roku boli: Mycofix, Rumen Power a Levabon Rumen E, BioStabil Plus.
Ocakavany efekt sa nedostavil v takej miere ako sme predpokladali, lebo
nasi klienti, pri poklese nakupnej ceny mlieka o 30 %, vyradili tieto aditiva
ako prvé z krmnych davok svojich stad. Maly pokles predaja v tejto
dlhotrvajicej mlie¢nej krize povazujem za vitazstvo. Napriek tomu, ze
situacia v polte hospodarskych zvierat na Slovensku je katastrofalna
a samotny sektor zivociSnej vyroby je na pokraji zaniku, nasi politicki
predstavitelia tento problém nerieSia. RieSia a dotuju rastlinni vyrobu,
kde maju dominantné postavenie agro oligarchovia, ktori dokazu
dostatocne silno lobovat a ovplyviiovat nadstavenie dota¢nych objemov
smerom k rastlinnej vyrobe.

Praca na useku marketingu

V priebehu predchadzajuceho hospodarskeho roka vydala nasa
spolo¢nost ¢asopis Science & solutions, ktorych vydavame ro¢ne 4-5 dCisiel.
Su to preklady nasho korporatneho casopisu s identickym nazvom a je
z roznych oblasti ZivociSnej vyroby. V marketingovej praci sme uzko
prepojeni na marketingovl d&innost materskej firmy, ¢o nam pracu
ulahcuje a dava viac ¢asu na objem marketingu. Samozrejme, ze to vedie
aj k zlacneniu v tejto oblasti. Svoje produkty nadalej propagujeme
v rozliénych odbornych casopisoch, kde uverejiiujeme produktové reklamy
podla potreby a aktualnosti predaja tych ktorych produktov. Jednd sa
o celoslovenské periodika Slovensky chov a Info Holsteinskej asociacie.

Okrem toho sme v tomto roku zacali pdsobit na nas trh jedine¢nym,
novym info kanalom a tym je e-mail marketing. Touto formou vieme velmi
aktudlne a efektivnhe atakovat vybrané skupiny klientov podla nasich
aktualnych potrieb.



V tomto roku sme zorganizovali konferenciu BIOMIN Féorum na tému
Mycotoxiny a ich dopad na reprodukciu a produkciu nasich hospodarskych
zvierat. Organizovali sme ho v hoteli Kaskady v Sielnici. Nasimi partnermi
na tejto akcii boli Veterinarna a farmaceuticka univerzita v KoSiciach, SPU
v Nitre, Slovenska hydinarska unia, Slovenska holsteinska asociacia
a mediadlnym partnerom bola redakcia Casopisu Slovensky chov. Akcia
bola vydarena lebo sa na nej zucastnilo cca 70 ludi z radov Spickovych
odbornikov. V tomto roku sme sa zUcastnili vystave hospodarskych zvierat
v Ko¢ine, kde sa zacina schadzat kazdoroc¢ne elita slovenského chovu
holsteinského dobytka. V tomto roku sme pokracovali v intenzivnej
komunikacii so Zvazom chovatelov slovenského strakatého dobytka. Tak
isto sme sa aktivne zucastnili na seminari Slovenskej hydinarskej unie,
kde sme mali prednasku na tému Produktova linia Biotronic. Na akcii sa
zUcCastnilo 192 osbb. Toto su akcie, ktoré maju po marketingovej stranke
zmysel pre nasu spoloc¢nost. V priebehu roka sme sa zUcastfiovali r6znych
odbornych seminarov ako priami Ucastnici so svojimi referatmi.

Nase odborné ¢lanky maju stdle vysok( hodnotu a s radostou ich
uverejnuju rézne odborné Casopisy. Marketingové planovanie sa stava aj
na urovni holdingu jednou z nasich klucovych Ccinnosti, kde sa nic
nenechava na nahodu.

Struktiara predaja

V roku 2016- 2017 sme ponukali nasim zakaznikom Siroku skalu
produktov. Vsetky tieto produkty, su produkované nasou materskou
spolo¢nostou alebo jej dcérskymi spoloénostami. Medzi najlepsie
predavané produkty boli v tomto hospodarskom roku konzervacné latky
na objemové krmiva z produktovej linie BioStabil a Mycofix. Tak isto sme
zacali predaj produktu Levabon Rumen E. Tento rok sa nam nedarilo
zvySovat aj predaj deaktivatorov mykotoxinov z produktovej linie Mycofix.
Tato produktova linia je jedineCnou na svete a v sucasnosti je nasa
spolo¢nost prvou a jedineénou na svete, ktorda ma celosvetovo
patentované produkty v oblasti ich posobenia. Je tiez priekopnikom v tejto
oblasti. V predaji premixov sme mali pokles tento rok, tak ako vsade.
Situdcia na trhu s komoditami sa opat zmenila oproti minulému
hospodarskemu roku. Zmena je v tom, ze vacsSina obilnin je na skladoch
podnikov, lebo nie je zaujem o ne za normalnu cenu. Pokles stavov
oSipanych na Slovensku sa zastavil a sucasny stav prasnic je okolo 34 tisic
kusov. Polnohospodari sa viac zacali venovat nakupu odstavdiat
a nasledne vykrmovaniu oSipanych. Cena surového kravského mlieka sa
pohybuje v sucasnosti na 0,30- 0,31 € za liter. Cena je ale velmi labilna
v celej Eurdpe. Tato cena je pri tom o 0,05 € pod cenou zapadnych Statov
EU. Stavy hovéadzieho dobytka klesli len malo, takze tu este bol priestor
pre nas predaj. Nasa orientacia na produkty pre hovéadzi dobytok sa
ukazala ako prezierava. Opisana situacia vyznamne vplyva na predaj
premixov a aditiv pre oSipané a aj hovadzi dobytok. Produkty pre hovadzi
dobytok su v sucasnosti nosné, spolu s hore uvedenymi aditivami. Aj ked’
polhohospodari znizili mnozstvo pouzivanych premixov a aditiv, ale
neprestali pouzivat konzervanty do silazi, hoci aj tu mierne poklesol nas
predaj oproti predchadzajucemu roku. Takto vyzeral nas predajny
priestor.



Nasi obchodni partneri

V tomto roku sme stratili niekolko partnerov. Bolo to ale z tych
dovodov, Ze bud’ zrusili ZzivocCisSnu vyrobu, firma skrachovala alebo ju kupil
niektory z integratorov. Odrazilo sa to aj na nasich financ¢nych vysledkoch.
V oblasti stredného Slovenska sme udrzali predaj na minuloroénych
obratoch. Je to vdaka iniciative kolegu Ing. Struhara a tiez vyraznej
pomoci vedenia firmy. Tato oblast je stabilizovand a mame tu vela
z nasSich klucovych zdakaznikov. Platobna disciplina nasSich obchodnych
partnerov sa nezhorSuje ale je treba vynalozZit vela Usilia na postupné
zlepSovanie stavu, ktory bol minuli rok. Stav pohladavok sa vyrazne
zlepsil. Toto je oblast, kde ale nesmieme polavit v Usili.

Hospodarska kriza sa v polnohospodarstve prejavuje v sucasnosti
v plnej nahote. Vdaka krize a dlhodobému nezdujmu  Statu
o polhohospodarstvo je alarmujuci stav aj v personalnom obsadeni
podnikov. Kazdy kto mal aspon trochu ambicii uz z tohto sektoru odisiel.
Toto vesti, pre budlcnost, Ze aj v budlcnosti to nebude lepsie. Dostali
sme sa do situacie, ked sa tzv. manazéri staraju len o to aby mali na
dvoroch perfektné strojové vybavenie a pre seba zabezpecenu zivotnu
uroven lepSiu ako mali niekedy bardni a grofi. Podniky ziju z dotacii
a doslo k obrovskému Upadku odbornosti a profesionalnej cti. V sucasnosti
niet obchodného partnera, ktory by vedel ocenit nasu odbornost
a korektné vztahy, na ktorych si zakladéame.

Nasi najvacsi partneri v roku 2016- 2017 su zobrazeni na grafe.

Charakteristika produktov

Nasim zakladnym sortimentom pre predaj su v sucasnosti este stale
vitamino- mineralne premixy do kfmnych zmesi pre hospodarske zvierata.
Premixy pre hydinu a oSipané su produkované nasou materskou firmou
Biomin GmbH z Rakuska, ktord ich vyraba Sestdesiat kilometrov od
slovenskych hranic v Stotera, nedaleko mesta Eisenstadt. Premixy
a aditiva pre prezuvavce sa produkuju v zapadnom Rakusku v mestecku
Zell an der Pramm. Tieto premixy spliaju kritéria najvyssej kvality, lebo
firma Biomin GmbH je nositelom certifikatu ISO 9001 a HACCP.

Konzervanty na vyrobu sildzi nam dodava nemeckd spolo¢nost
Addcon a hlavnym dodavatelom mikrobiologickych silaznych konzervantov
je nasa materska firma. Nase vlastné konzervacné Ilatky s ktorych
vyvojom sme zacali pred ¢asom ateraz sme pri ich plnom vyuzivani
a exploatacii na trhu a BIOMIN Slovensko je jednotkou na svete v predaji
v ramci celej spolo¢nosti BIOMIN. Tieto konzervacné latky tak isto splfaju
kritéria najvyssej kvality a su tak isto vyrabané v podmienkach najvyssej
kvality, c¢oho dbkazom je ISO certifikat. Ich sortiment sa kazdy rok
rozSiruje. Hore uvedené komponenty sU najdolezitejSie z nasho
sortimentu. Na druhej strane uvadzame na trh aj mnozstvo produktov
s EKO certifikatom, lebo na severe Slovenska je velké mnozstvo fariem
v EKO produkcii.



Plan rozvoja spoloc¢nosti

V budliicom obdobi pldnuje nasa spolo¢nost rovhomerne teritoridlne
rozlozenie predajcov po celom Slovensku. V stcasnosti sa ale velmi tazko
nachadzaju novi ludia do pozicie predajca. Mladi ludia nemaju zaujem
o tuto narocnu pracu a konkurencia ma velmi slabych ludi na pretiahnutie
k ndm. Pre buducnost je prioritou spolo¢nosti stabilny a bezpeény objem
predaja produktov, ktory zabezpeci hladky chod spolocnosti. ZvysSenie
objemu je rok od roku narocnejSie nakolko je neustaly pokles stavov
hospodarskych zvierat na Slovensku, tak v oblasti oSipanych ako aj
v oblasti hovadzieho dobytka. Pocet firiem v nasej branzi sa postupne
znizil na 25 %. Dochadza v sucasnosti k velmi nekalej konkurencii medzi
jednotlivymi spolo¢nostami. Dal$ou prioritou je zabezpelenie navratnosti
penazi za tovary v lehote splatnosti a tiez starych dlhov. Tak isto musime
klast obrovsky doraz na vyber volnych spolupracovnikov. Je ndm jasné, ze
len s kvalitnymi predajcami sa da prerazit na trhu. Ztoho dovodu
spolo¢nost pristupuje aj na preskolovanie predajcov, Co sa tyka
predajnych technik. Medzi nase uUlohy pre budlcnost patri aj stabilizacia
hladkého chodu spoloc¢nosti.

Okrem toho chceme nadalej intenzivne pracovat na dobrom mene
nasej spoloCnosti a na tom aby sme zabezpecili pre nasich klientov
maximalnu spokojnost s nasimi produktmi a nasim servisom. Zakladnym
heslom musi byt slogan ,Zakaznik je kral*.
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b) Informacie o udalostiach osobitného vyznamu, ktoré nastali po
skonceni uctovného obdobia.

Spolo¢nost neidentifikovala Ziadne vyznamné nasledné udalosti (do dna
podpisania vykazov Uctovnej zavierky).

c) Informacie o predpokladanom budidcom vyvoji uctovnej jednotky.
Buduci vyvoj spolocnosti bude ovplyvneny poziadavkami trhu, na ktoré
musime primerane pruzne reagovat. Ocakavané celkové ozivenie
ekonomiky mdze priaznivo ovplyvnit aj kipyschopnost obyvatelstva a tym
aj odbyt v nasom segmente obchod.

d) Informacie o ndkladoch na ¢innost v oblasti vyskumu a vyvoja - bez
napline.

e) Informacie o nadobudani vlastnych akcii, docasnych listov, obchodnych
podielov a akcii, docasnych listov a obchodnych podielov materskej
uctovnej jednotky — bez napine.




f) Informécie o Udajoch poZadovanych podla osobitnych predpisov - bez
napline.

g) Informacie otom, ¢i Uctovna jednotka ma organizacnu zlozku
v zahranidi.

Spolo¢nost nema organizacnu zlozku v zahranidi.

h) Informacie o ro¢nej sprave o platbach organom verejnej moci (§ 20
ods. 2 zédkona o uctovnictve) - bez naplne.

i) Financné nastroje (§ 20 ods. 5 zakona o Uctovnictve)

Spolo¢nost nepouziva finanéné nastroje (napr. prevoditelné cenné
papiere, financné rozdielové zmluvy, derivaty) podla zakona ¢.566/2001
Z.z. o cennych papieroch v zneni neskorsSich predpisov - preto nema
povinnost uviest Specifické informacie o cieloch a metédach riadenia
rizik.

i) Cenné papiere obchodované na regulovanom trhu (§ 20 ods. 6 a7
zakona o uctovnictve).

Spolo¢nost neemitovala cenné papiere (akcie), ktoré by boli prijaté na
obchodovanie na regulovanom trhu (napr. Burza cennych papierov
Bratislava). Preto spolo¢nost nema povinnost vo vyroc¢nej sprave uvadzat
Strukturované informacie podla § 20 ods. 6 a 7 zakona o Uctovnictve,
napriklad - vyhlasenie o sprave a riadeni.

k) Subjekt verejného zaujmu (§ 20 ods. 9 az 14 zakona o uctovnictve).
Spolo¢nost nie je subjektom verejného zaujmu tak, ako ho definuje §
2 ods. 14 zakona o Uctovnictve (napr. emitent cennych papierov na
regulovanom trhu, banka, poistoviia, obchodnik s cennymi papiermi,
subjekt kolektivneho investovania).

1) Navrh na rozdelenie zisku : VZ schvalila ze strata roku 2016-2017 sa
zUcCtuje s nerozdelenom ziskom minulych obdobiach.



Ekonomické ukazovatele

Predaj v EUR 2017-2018:

Mesiac 10 11 12 1 2 3 4 5
Predaj v € 65000 73800 60100 68100 58300 57200 74000 98200
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NajlepSich odberatelia: v EUR
CGilizska Radvan 129523
Gadesma 94622
Ruzindol 89921
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NajlepSich predajcovia : v EUR

Krakovsky | 282 072
Struhar 438 226
Maijlat 103 754

Podiel jednotlivych predajcov

m Krakovsky = Struhar = Majlat

Prilohy :

Uctovna zavierka spoloénosti za rok 2017-2018 (Stvaha, Vykaz ziskov a strat a Poznamky)
Sprava auditora z overenia uctovnej zavierky za rok 2017- 2018



