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Profil spolo€nosti

Zakladné udaje o spolocnosti

Obchodné meno: BJOMIN Slovensko, s.r.o.

Sidlo: 190
Neded 925 85

ICO: 36532118

DIC: 2020190458

Zakladné

) ] 205803 €

imanie:

Pravna forma: Spolocnost s ru¢enim obmedzenym

Datum vzniku: 27.05.1999

SK NACE kod: 46210 Velkoobchod s obilim, nespracovanym
tabakom, semenami a krmivom

Prokura Markus Hennebichler

Spolocnici Biomin GmbH

Statutarny Ing. Markus Edlinger

organ Ing. Jaroslav Langer PhD

Predmet Cinnosti :

- kuapa tovaru za uéelom jeho predaja kone¢nému
spotrebitelovi (maloobchod) v rozsahu volne;j
zZivnosti

- kupa tovaru za uéelom jeho predaja inym
prevadzkovatelom Zivnosti (velkoobchod) v rozsahu
volnej Zivnosti

- vyroba kfmnych zmesi
- sprostredkovatelska ¢innost v oblasti obchodu

- polnohospodarstvo vratane predaja nespracovanych polhohospodarskych
(rastlinnych a ZivociSnych) vyrobkov za ucelom ich spracovania alebo dalsSieho
predaja


https://foaf.sk/ludia/1174757
https://foaf.sk/ludia/1174757
https://foaf.sk/ludia/1174756
https://foaf.sk/ludia/1174756
https://foaf.sk/ludia/218090
https://foaf.sk/ludia/218090

Struktira majetku a jeho zdrojov

Aktiva (v EUR)

K 30.09.2019 K 30.09.2020
SPOLU MAJETOK 1368399 1495752
NEOBEZNY MAJETOK 275228 237663
Dlhodoby nehmotny majetok
Dlhodoby hmotny majetok 275228 237663
OBEZNY MAJETOK 1087613 1253287
Zasoby 125883 160288
Pohladavky 923856 965883
(dlhodobé a kratkodobé)
Finanéné ucty 37874 102511
Casové rozliSenie 5558 4802
Pasiva (v EUR)

K 30.09.2019 K 30.09.2018
SPOLU VLASTNE IMANIE A ZAV. 1368399 1495752
VLASTNE IMANIE 468989 425192
Zakladné imanie 205803 205803
Hospodarsky vysledok za uct. obd. -23663 -43797
ZAVAZKY 899410 1070560
Casové rozlidenie pasiv
Vybrané finanéné ukazovatele
Ukazovatefl 2019 2020
Celkova zadizenost (V%) 65,57% 71,57
Celkova likvidita 1,24 1,20
Obrat aktiv 0,79 1,07

Priebeh vzdelavania zamestnancov a predajcov v roku 2020

V roku 2020 sme vzdelavanie nasich predajcov a zamestnancov zabezpecovali
vacsinou cez videokonferencie, priamo z centraly spoloCnosti v Getzersdorfe, kvoli
celosvetovej coronavirusovej pandémii. Do vypuknutia pandémie bolo interné
vzdelavanie na Slovensku, ktoré sa konalo kazdé dva mesiace v priestoroch firmy
alebo externych zariadeniach polnohospodarskych podnikov. Skolené boli hlavne
vybraté produktové linie, na ktoré sme sa centralne sustredili, nakolko maju aj
najzaujimavejSie obchodné marze a tym padom ma zmysel sa im venovat vo
zvySenej miere. Témy vzdelavania nam prezentovali naSi predajcovia, ktori sa takto
naucili tematiku, naucili sa pracovat s Power Pointom a tiez vystupovat’ pred
auditériom. Druhou formou bolo externé vzdelavanie predajcov v materskej firme v
Rakusku, kde boli Skoleni Technical sales managermi a tiez Product championmi z
celého sveta na tzv. Sales trainingoch. Tu sme sa zamerali na jednotlivé druhy
hospodarskych zvierat a na vybrané vyzivarske produkty ponukané nasou
spolo¢nostou. Tieto tréningy su robené intenzivnou formou po dobu jedného tyzdna.
Tento rok sa konali tieto tréningy v novej centrale spolo¢nosti v obci Getzersdorf v
Erber Campuse. Hlavnymi produktovymi liniami na, ktoré sme preferovali v tomto
roku boli: Mycofix, Rumen Power a Levabon Rumen E, BioStabil Plus. Napriek tomu,
Ze situacia v pocte hospodarskych zvierat na Slovensku je katastrofalna a samotny




sektor zivoCisnej vyroby je na pokraji zaniku, nasi politicki predstavitelia tento
problém nerieSia. RieSia a dotuju rastlinnu vyrobu, kde maju dominantné postavenie
agro oligarchovia, ktori dokazu dostato¢ne silno lobbovat a ovplyviovat nadstavenie
dotac¢nych objemov smerom k rastlinnej vyrobe. Coronavirusova pandémia nam
maximalne stazila pracu a spbsobila, Ze sme museli na maximum obmedzit osobny
kontakt s naSimi zakaznikmi. Nasa praca si ale vyZzaduje prave osobny kontakt so
zakaznikom. Nasledujuci rok nam ukaze aky to bude mat dopad na nase obraty.

Praca na useku marketinqu

V priebehu predchadzajuceho hospodarskeho roka vydala nasa spolo¢nost ¢asopis
Science & solutions, ktorych vydavame ro¢ne 2-3 Cisla. Su to preklady nasho
korporatneho €asopisu s identickym nazvom a je z r6znych oblasti zivoCiSnej vyroby.
V marketingovej praci sme uzko prepojeni na marketingovu Cinnost materskej firmy,
€¢o nam pracu ufah&uje a dava viac ¢asu na objem marketingu. Samozrejme, ze to
vedie aj k zlacneniu v tejto oblasti. Svoje produkty nadalej propagujeme v rozli€nych
odbornych €asopisoch, kde uverejfiujeme produktové reklamy podfla potreby a
aktualnosti predaja tych ktorych produktov. Jedna sa o celoslovenské periodika
Slovensky chov a Info Holsteinskej asociacie.

Okrem toho sme v tomto roku zacali pésobit na nas trh jedineCnym, novym info
kanalom a tym je e-mail marketing. Touto formou vieme velmi aktualne a efektivne
atakovat vybrané skupiny klientov podla nasich aktualnych potrieb.

Aktivne sme sa zuc€astnili na seminari Slovenskej hydinarskej unie, kde sme mali
prednasku na tému Produktova linia Biotronic. Na akcii sa zu€astnilo viac ako 200
osOb. Toto su akcie, ktoré maju po marketingovej stranke zmysel pre nasu
spolo¢nost. V priebehu roka sme sa zu€astiovali roznych odbornych seminarov ako
priami ucastnici so svojimi referatmi.

Nase odborné ¢lanky maju stale vysoku hodnotu a s radostou ich uverejiuju rézne
odborné Casopisy. Marketingové planovanie sa stava aj na urovni holdingu jednou z
nasich kfu€ovych €innosti, kde sa ni¢ nenechava na nahodu.

Struktura predaja

V roku 2020 sme ponukali naSim zakaznikom Siroku $kalu produktov. VSetky tieto
produkty su produkované nasou materskou spolo¢nostou alebo jej dcérskymi
spoloCnostami. Medzi najlepSie predavané produkty boli v tomto hospodarskom roku
konzervacné latky na objemové krmiva z produktovej linie BioStabil a Mycofix. Tak
isto sme zacali predaj produktu Levabon Rumen E. Tento rok sa nam darilo zvySovat
aj predaj deaktivatorov mykotoxinov z produktovej linie Mycofix. Tato produktova
linia je jedine€nou na svete a v su€asnosti je nasa spolo¢nost prvou a jedine¢nou na
svete, ktora ma celosvetovo patentované produkty v oblasti ich pésobenia. Je tiez
priekopnikom v tejto oblasti. V predaji premixov sme mali tento rok podobné vysledky
ako predchadzajuci rok. Situacia na trhu s komoditami sa opat zmenila oproti
minulému hospodarskemu roku. Zmena je v tom, Ze vacsina obilnin je na skladoch
podnikov, lebo nie je zaujem o ne za normalnu cenu. Pokles stavov oSipanych na
Slovensku sa zastavil a su€asny stav prasnic je okolo 35 tisic kusov. Pofnohospodari
sa viac zacali venovat nakupu odstavciat a nasledne vykrmovaniu oSipanych. Cena
surového kravského mlieka sa pohybuje v su€asnosti na urovni 0,32 € za liter. Cena
je ale velmi labilna v celej Eurdpe. Tato cena je pri tom o0 0,08 € pod cenou
zapadnych $tatov EU. Stavy hovédzieho dobytka klesli len malo, takze tu este bol
priestor pre nas predaj. Nasa orientacia na produkty pre hovadzi dobytok sa ukazala
ako prezierava. Opisana situacia vyznamne vplyva na predaj premixov a aditiv pre
oSipané a aj hovadzi dobytok. Produkty pre hovadzi dobytok su v su€asnosti nosné,
spolu s hore uvedenymi aditivami. Aj ked pofnohospodari znizili mnozstvo



pouzivanych premixov a aditiv, ale neprestali pouzivat konzervanty do silazi. Takto
vyzeral nas predajny priestor.

Nasi obchodni partneri

V tomto roku sme nestratili takmer ziadnych obchodnych partnerov. V oblasti
stredného Slovenska sme udrzali predaj na minuloro¢nych obratoch. Je to vdaka
iniciative kolegu Ing. Struhara a tiez vyraznej pomoci vedenia firmy. Prinosom bola
jeho spolupraca s distribu¢nou firmou Gadesma. Tato oblast je stabilizovana a mame
tu vela z nasSich kfu€ovych zakaznikov. Platobna disciplina nasich obchodnych
partnerov sa nezhorsuje ale je treba vynalozit' vela usilia na postupné zlepSovanie
stavu, ktory bol minuly rok. Stav pohfadavok sa vyrazne zlepsil. Toto je oblast, kde
ale nesmieme polavit v usili.

Hospodarska kriza sa v polnohospodarstve prejavuje v su¢asnosti v plnej nahote.
Vdaka krize a dlhodobému nezaujmu Statu o pofnohospodarstvo je alarmujuci stav aj
v personalnom obsadeni podnikov. Kazdy kto mal aspon trochu ambicii uz z tohto
sektoru odisiel. Toto vesti, pre buducnost, Zze aj v buducnosti to nebude lepSie.
Dostali sme sa do situacie, ked sa tzv. manazéri staraju len o to aby mali na dvoroch
perfektné strojové vybavenie a pre seba zabezpecenu zivotnu uroven lepsiu ako mali
niekedy baroni a grofi. Podniky Ziju z dotacii a doSlo k obrovskému upadku
odbornosti a profesionalnej cti. V su€asnosti niet obchodného partnera, ktory by
vedel ocenit’ naSu odbornost’ a korektné vztahy, na ktorych si zakladame.

Charakteristika produktov

Nasim zakladnym sortimentom pre predaj su v suasnosti eSte stale vitamino-
mineralne premixy do kfimnych zmesi pre hospodarske zvierata. Premixy pre hydinu
a oSipané su produkované nasou materskou firmou Biomin GmbH z Rakuska, ktora
ich vyraba Sestdesiat kilometrov od slovenskych hranic v Stoétera, nedaleko mesta
Eisenstadt. Premixy a aditiva pre prezuvavce sa produkuju v zapadnom Rakusku v
mesteéku Zell an der Pramm. Tieto premixy spifiaju kritéria najvyssej kvality, lebo
firma Biomin GmbH je nositelom certifikatu ISO 9001 a HACCP. Na jesen roku 2019
sme ziskali certifikat GSM+ B.

Konzervanty na vyrobu silaZzi nam dodava nasSa materska firma. Jedna sa
mikrobiologickeé silazne konzervanty. Nase vlastné konzervacné latky, s ktorych
vyvojom sme zacali pred ¢asom a teraz sme pri ich plnom vyuzZivani a exploatacii na
trhu a BIOMIN Slovensko je jednotkou na svete v predaji v ramci celej spolo¢nosti
BIOMIN. Tieto konzervagné latky tak isto spinaju kritéria najvyssej kvality a su tak
isto vyrabané v podmienkach najvyssej kvality, coho dokazom je ISO certifikat. Ich
sortiment sa kazdy rok rozS8iruje. Hore uvedené komponenty su najdélezitejSie z
nasho sortimentu. Na druhej strane uvadzame na trh aj mnozstvo produktov s EKO
certifikdtom, lebo na severe Slovenska je velké mnozstvo fariem v EKO produkcii.

Plan rozvoja spolo&nosti

V buducom obdobi planuje nasa spolo¢nost rovnomerne teritorialne rozlozenie
predajcov po celom Slovensku. V sucasnosti sa ale velmi tazko nachadzaju novi
ludia do pozicie predajca. Mladi fudia nemaju zaujem o tuto naro€nu pracu a
konkurencia ma velmi slabych fudi na pretiahnutie k nam. Pre buducnost je prioritou
spolo¢nosti stabilny a bezpecny objem predaja produktov, ktory zabezpeci hladky
chod spolocnosti. ZvySenie objemu je rok od roku narocnejSie nakolko je neustali
pokles stavov hospodarskych zvierat na Slovensku, tak v oblasti oSipanych ako aj v
oblasti hovadzieho dobytka. PocCet firiem v nasej branzi sa postupne znizil na 25 %.
Dochadza v sucasnosti k velmi nekalej konkurencii medzi jednotlivymi
spolo&nostami. DalSou prioritou je zabezpe&enie navratnosti penazi za tovary v



lehote splatnosti a tieZ starych dlhov. Tak isto musime klast obrovsky déraz na vyber
volnych spolupracovnikov. Je nam jasné, Ze len s kvalithymi predajcami sa da
prerazit na trhu. Z toho dévodu spolo¢nost pristupuje aj na preskolovanie predajcov,
Co sa tyka predajnych technik. Medzi nase ulohy pre buducnost patri aj stabilizacia
hladkého chodu spolocnosti. Tu ale treba poznamenat, Ze naa spolo¢nost BIOMIN
Slovensko s.r.o. bude od roku 2021 spojena s ¢eskou pobockou a bude jej
organizacnou zlozkou.

Okrem toho chceme nadalej intenzivne pracovat na dobrom mene nasej spolo¢nosti
a na tom aby sme zabezpecili pre nasSich klientov maximalnu spokojnost’ s nasimi

produktmi a naSim servisom. Zakladnym heslom musi byt slogan ,Zakaznik je kral“.

(D~

In
a) Informacie o udalostiach osobitného vyznamu, ktoré nastali po
skonceni uctovného obdobia.

Spolo¢nost neidentifikovala ziadne vyznamné nasledné udalosti (do dna
podpisania vykazov Uctovnej zavierky).

b) Informacie o predpokladanom budicom vyvoji Uctovnej jednotky.
Buduci vyvoj spoloCnosti bude ovplyvneny poziadavkami trhu, na ktoré
musime primerane pruzne reagovat. Ocakavané celkové ozivenie
ekonomiky moze priaznivo ovplyvnit aj odbyt v nadom segmente obchod.

c) Informacie o nakladoch na é&innost v oblasti vyskumu a vyvoja - bez
napline.

d) Informacie o nadobudani vlastnych akcii, doCasnych listov, obchodnych
podielov a akcii, docasnych listov a obchodnych podielov materskej
uctovnej jednotky — bez napine.

e) Informacie o udajoch pozadovanych podla osobithych predpisov - bez
napline.

f) Informacie otom, ¢i uctovna jednotka ma organizacnu zlozku
v zahranidi.

Spolo¢nost nema organiza¢nu zlozku v zahranidi.

d) Informacie o roc¢nej sprave o platbach organom verejnej moci (§ 20
ods. 2 zakona o Uctovnictve) - bez napine.

h) Finanéné nastroje (§ 20 ods. 5 zdkona o uctovnictve)

Spolo¢nost nepouziva finanéné nastroje (napr. prevoditelné cenné
papiere, financné rozdielové zmluvy, derivaty) podla zakona ¢.566/2001
Z.z. o cennych papieroch v zneni neskorSich predpisov - preto nema
povinnost uviest $pecifické informacie o ciel'och a metédach riadenia
rizik.

i) Cenné papiere obchodované na regulovanom trhu (§ 20 ods. 6 a7
zakona o uctovnictve).

Spolo¢nost neemitovala cenné papiere (akcie), ktoré by boli prijaté na
obchodovanie na regulovanom trhu (napr. Burza cennych papierov




Bratislava). Preto spolo¢nost nema povinnost vo vyrocnej sprave uvadzat
Strukturované informacie podla § 20 ods. 6 a 7 zakona o Uctovnictve,
napriklad - vyhlasenie o sprave a riadeni.

j) Subjekt verejného zdujmu (§ 20 ods. 9 az 14 zdkona o uctovnictve).
Spolo¢nost nie je subjektom verejného zaujmu tak, ako ho definuje §
2 ods. 14 zdkona o uctovnictve (napr. emitent cennych papierov na
regulovanom trhu, banka, poistoviia, obchodnik s cennymi papiermi,
subjekt kolektivneho investovania).

k) Navrh na rozdelenie straty : VZ schvalila Ze strata roku 2019-2020 sa
zUctuje s nerozdelenom ziskom minulych obdobiach.

Prilohy :

Uctovna zavierka spoloénosti za rok 2019-2020 (Stvaha, Vykaz ziskov a strat a Poznamky)
Sprava auditora z overenia Uctovnej zavierky za rok 2019- 2020



