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Vážení spoločníci, klienti
a obchodní partneri!

V roku 2020 prechádzal trh finančného sprostredkovania mnohými výzvami 
a zmenami. Spoločnosti, ktoré včas investovali do digitalizácie, sa dokázali  
rýchlo prispôsobiť zmenám, ktoré nám so sebou priniesla pandémia, a svoju 
pozíciu nielen potvrdiť, ale aj vylepšiť. Dokazuje to aj naša spoločnosť, 
ktorá je jednou z najrýchlejšie rastúcich servisných spoločností na Slovensku. 
Pre mnohé oblasti ekonomiky ťažký rok 2020 sa nám podarilo uzavrieť 
s medziročným nárastom o 18 % a obratom 25 miliónov eur.

Digitalizácia a s ňou spojené zjednodušenie a zefektívnenie procesov sa prejavili 
v plnej miere v oblasti neživotného poistenia. Už pred začiatkom pandémie 
sme mali 90 % produkcie uzatváranej online cez náš portál najpoistenie.sk, 
ktorý umožňuje nielen porovnať všetky produkty neživotného poistenia, ale 
aj bezpodpisovo dojednať zmluvu. Naši partneri sú na online riešenia zvyknutí 
a Finportal je po tejto stránke pripravený. Počet uzatvorených zmlúv ne-
životného poistenia vzrástol až o 24 % a nová produkcia dosiahla 6,3 milióna 
eur. V sektore životného poistenia, kde v celoslovenskom meradle záujem 
o životné poistenie v prvom polroku 2020 klesol o 9,5 %, Finportal zaznamenal 
medziročný nárast až o 20 %. Objem nových obchodov vyjadrený v ročnom 
poistnom dosiahol 4,5 milióna eur. Trh s hypotékami je už dlhodobo v znamení 
sprísňovania pravidiel ich poskytovania. Napriek zvýšeniu finančnej rezervy 
a zavedeniu maximálneho úverového stropu, záujem o hypotéky ani v minulom 
roku neklesal. Potvrdzujú to aj čísla spoločnosti Finportal, ktorá dosiahla 
rast produkcie nových hypotekárnych úverov o 23,6 % na celkových 800 
miliónov eur, čím sa stala slovenskou jednotkou. Pokles na finančných trhoch 
spôsobil zvýšený záujem klientov  o investície. To potvrdzuje aj ich medziročný 
nárast o 35 %, keď objem prostriedkov pod správou dosiahol 45 miliónov eur. 

Aj v tejto oblasti Finportal ako prvý ponúkol svojim partnerom a ich klientom  
možnosť realizovať investovanie do podielových fondov online pomocou 
portálu najpoistenie.sk. 

Spoločnosti Finportal sa v uplynulom roku darilo aj v nadväzovaní nových 
partnerstiev. Pre spoluprácu s naším broker poolom sa rozhodlo 60 partnerských 
spoločností, ktoré so sebou priviedli 450 skúsených finančných sprostredkovateľov. 
Celkovo tak Finportal v roku 2020 spolupracoval s viac ako 380 nezávislými 
spoločnosťami s viac než 1 800 podriadenými finančnými agentmi.

S cieľom ešte viac zefektívniť procesy v rámci spoločnosti pristúpil Finportal 
k zmene organizačnej štruktúry. S platnosťou od 1. 7. 2020 Peter Farkaš, 
ktorý zastával pozíciu obchodného riaditeľa, postúpil na pozíciu výkonného 
riaditeľa. Novou obchodnou riaditeľkou Finportal sa stala Petra Heseková, 
ktorá prichádza do Finportalu s niekoľkoročnými skúsenosťami z významných 
poisťovní na slovenskom trhu.

Chcem sa všetkým našim partnerom poďakovať za ich nasadenie, ktorého 
efektom sú opäť rekordné obchodné výsledky nás všetkých a naďalej 
potvrdzujeme našu dynamiku rastu, najvyššiu v rámci sprostredkovateľského 
trhu. Pred nami sú ďalšie úlohy na vylepšenia a zachytenie nových trendov, 
ktoré budeme postupne zapracovávať do celkovej systémovej podpory. 
Ďakujeme aj našim novým obchodným partnerom, ktorí sa rozhodli pre využívanie 
nadštandardných služieb v oblasti IT, backoffice, produktovej podpory 
a vzdelávania.

V Bratislave, 02. 06. 2020 Ing. Rudolf Adam
predseda predstavenstva
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Základné údaje
o spoločnosti

Informácie o štatutárnych
orgánoch spoločnosti

Obchodné meno: Finportal, a. s.
Sídlo: Pribinova 4, 811 09 Bratislava

IČO: 45 469 156
Dátum vzniku: 29. 04. 2010

Ing. Rudolf Adam – predseda Ing.

Andrej Svrček – podpredseda 

od 26. 09. 2012 
od 11.01.2020

PhDr. Peter Jurecký

Ing. Peter Farkaš

Ing. Juraj Dvořák

od 11. 01. 2020 

od 11. 01. 2020 

od 11. 01.  2020

PREDSTAVENSTVO

DOZORNÁ RADA

Akciová spoločnosť založená bez výzvy na upisovanie akcií

zakladateľskou zmluvou spísanou dňa 9. 3. 2010 do notárskej

zápisnice N 47/2010, Nz 7833/2010 NCRls 7972/2010

v zmysle §§ 154 – 220a Zák. č. 513/1991 Zb.

v znení neskorších predpisov.

KONANIE MENOM SPOLOČNOSTI
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V mene spoločnosti koná predseda predstavenstva a podpredseda predstavenstva spoločne, s výnimkou záležitostí: a) ktorých hodnotu bude možné finančne určiť a zároveň 

ktorých hodnota bude počas 12 (slovom: dvanástich) mesiacov nižšia ako 50.000,- EUR (slovom: päťdesiattisíc eur) bez DPH kumulatívne v jednej veci (hoci aj uhrádzanej

v postupných splátkach) a/alebo b) ktoré sú právnymi úkonmi uvedenými v zákone 186/2009 Z.z. o finančnom sprostredkovaní a finančnom poradenstve a o zmene a doplnení 

niektorých zákonov v znení neskorších predpisov alebo inom zákone, ktorý nahradí tento zákon, pri ktorých je oprávnený konať samostatne predseda predstavenstva.

Počet zamestnancov:
priemerný počet zamestnancov spol.
počas účtovného obdobia: 20

Základné imanie: 100 000 €



PREDSTAVENIE SPOLOČNOSTI

1

25

3

1800

11

Prvý najvačší Broker-

Pool na Slovensku

Obrat za rok

2019 v mil. €

Pozícia v rámci

celého Slovenska

1 800

zazmluvnených

finančných

sprostredkovateľov

11 rokov

na slovenskom

finančnom

trhu

Filozofiou spoločnosti je vytvárať spoluprácu s finančnými sprostredkovateľmi, ktorá je založená na nezávislosti,

slobode rozhodovania, vlastnom rozvoji a transparentnom províznom systéme. Cieľom spoločnosti je byť zodpovedným 

partnerom s jednoduchými riešeniami, teda prevziať zodpovednosť za všetky vedľajšie aktivity, aby sa jej agenti mohli 

sústrediť výlučne na svoju prácu. Náš systém práce servisnej spoločnosti zabezpečuje zmluvným partnerom

neporovnateľne lepšie obchodné podmienky s garanciou kvality poskytovaných služieb pre klienta.
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1,00
2,10

3,40
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11,30

14.40

18,00

22,00

2019

25,00

PERCENTUÁLNY NÁRAST

OBRATU 2019/2020
Porovnanie Y/Y v grafe

2019

2020

21 %

25%

Po rokoch v mil. €

VÝVOJ OBRATU

OD VZNIKU

SPOLOČNOSTI
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PODIEL PRODUKTOVÝCH KATEGÓRIÍ

NA OBRATE SPOLOČNOSTI

2019

52,60 %

29,00 %

11,70 %

4,50 %

2,20 %

2020

50,5 %

29,3 %

14 %

5 %

1,2 %

Úvery

Životné poistenie

Neživotné poistenie

Investície

Penzie / Ostatné

2018

55 %

30 %

10 %

4 %

1 %

2017

52 %

33 %

10 %

4 %

1 %

2016

56 %

30 %

10 %

3 %

1 %
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VÝVOJ PFA FINPORTAL

PFA

1200

PFA

1550

PFA

1800

2018 2019 2020
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ÚVERY NA BÝVANIE

Trh s hypotékami je už dlhodobo v znamení sprísňovania pravidiel ich poskytovania. Napriek zvýšeniu finančnej rezervy a zavedeniu maximálneho úverového 

stropu, záujem o hypotéky ani v roku 2020 neklesal. Potvrdzujú to aj čísla spoločnosti. Dosiahli sme rast produkcie nových hypotekárnych úverov o 23,6 %

na celkových 800 miliónov eur, čím sme sa stali opäť slovenskou jednotkou. Dosiahli sme tak vedúce postavenie v objeme čerpaných úverov v štyroch najväčších 

bankách (Slovenská sporiteľňa, VÚB, Tatrabanka a Poštová banka). Vývoj na trhu s hypotékami prekvapil azda najviac – mnohých ľudí pandémia ekonomicky 

negatívne zasiahla, no na celkových číslach sa to neprejavilo. Ani sprísnenia podmienok bánk pri poskytovaní úverov, vzhľadom na situáciu s pandémiou, nespôsobili 

pokles záujmu. V rekordnom mesiaci október bolo sprostredkovaných 954 žiadostí o hypotekárny úver v celkovom objeme 82,3 mil. eur. Pre zlepšenie servisu 

klientom a uľahčenie práce sprostredkovateľom je v rámci našich IT riešení k dispozícii viacero hypoporovnávačov a produktových kalkulačiek. Klient tak vie 

získať veľmi detailné informácie od sprostredkovateľa už na prvom stretnutí. 

Porovnanie Y/Y v grafe

2019

2020

690 mil. €

810 mil. €



ROK 2020 V ČÍSLACH

ÚVERY 9

Najvyšší objem

sprostredkovaných hypoték

OKT. 2020
82,3 mil €

Najvyššia priemerná

výška hypotéky

NOV 2020
90 270 €

Najvyšší počet

sprostredkovaných hypoték

OKT. 2020
954 ks

Priemerná doba

splatnosti hypotéky

26,08
roka



REKORDNÝ MESIAC OKTÓBER 2020

ÚVERY 10

Najčastejší účel hypotéky

Najčastejšia fixácia hypotéky Podiel refinančných hypoték

Nadobudnutie nehnuteľnosti 50,71 %

Najviac refinančných hypoték december 2020

FIX 3 48,27 % 30,55 %
32,54 (počet)

(objem)

26,1 mil € / 332 ks
(počet)(objem)



POZÍCIA FINPORTAL V BANKÁCH 2020

ÚVERY 11

TOP 1 partner

TOP 2 partner



PODIEL BÁNK NA PRODUKCII HYPOTÉK 2020

8987 ks, priemerná výška 87 000 €

12ÚVERY

VÚB

SLSP

ČSOB

Prima banka

Tatra banka

Poštová banka

OTP Banka

UniCredit Bank

mBank

Oderbank

BKS Bank

27,03 %

23,67 %

14,25 %

13,75 %

9,27 %

3,38 %

3,14 %

2,74 %

2,50 %

0,18 %

0,10 %

100 %
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PODIEL BÁNK NA PRODUKCII OSTATNÝCH ÚVEROV 2020

1180 ks, priemerná výška 14 800 €

ÚVERY

VÚB

Poštová banka

OTP Banka

ČSOB

mBank

Tatra Banka

UniCredit Bank

SLSP

Oberbank

BNP Paribas -
Cetelem

29,51 %

20,33 %

12,76 %

10,48 %

10,01 %

8,38 %

5,37 %

1,83 %

0,79 %

0,54 %

100 %
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Keď sme v úvode roka 2020 v celoslovenskom meradle sledovali pokles záujmu o životné poistenie, nástupom pandémie sa zmenilo aj 

zmýšľanie klientov, ktorí si uvedomili dôležitosť vykrývania výpadkov príjmu a aktívne sa začali zaujímať o produkty životného poistenia.

Tie im vedia zabezpečiť príjem v prípade nepriaznivého zdravotného stavu. Nasvedčuje tomu aj 20 % nárast v produkcii životného 

poistenia v porovnaní s minulým rokom. Uzatvorených bolo 8 000 zmlúv s celkovým objem 4,5 mil.

Pred časom spoločnosť Finportal ako prvá umožnila uzatvoriť online aj produkty rizikového životného poistenia a pracuje na rozšírení

ich portfólia, čo bolo opäť v čase obmedzeného kontaktu veľkým benefitom tak pre klienta, ako aj pre sprostredkovateľa. Aktuálne je

možné dojednať tri produkty životného poistenia v siedmich poisťovniach s možnosťou poistiť na jednu zmluvu až päť osôb. Ďalej

pracujeme na rozširovaní portfólia produktov životného poistenia v našom online porovnávači najpoistenie.sk. 

Porovnanie Y/Y v grafe

2018

2019

4 mil. €

4,5 mil. €

ŽIVOTNÉ POISTENIE
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VÝVOJ PRIEMERNÉHO

ROČNÉHO POISTNÉHO PRI ŽP

ŽIVOTNÉ POISTENIE

2018 20192017201620152014201320122011

345 €
375 €

460 €
426 € 422 € 423 €

446 €
487 €

523 €

2020

543



16

PARTNERI 2020 vs. 2021

ŽIVOTNÉ POISTENIE

Axa ŽP

Generali

Allianz SP

NN ŽP

YouPlus

Iné

34 %

22 %

18 %

12 %

11 %

3 %

Axa ŽP

Generali

NN ŽP

Allianz SP

YouPlus

Iné

22 %

21 %

19 %

19 %

15 %

4 %
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NEŽIVOTNÉ POISTENIE

Digitalizácia a s ňou spojené zjednodušenie a zefektívnenie procesov sa prejavili v plnej miere v oblasti neživotného poistenia.

Počet uzatvorených zmlúv neživotného poistenia vzrástol až o 24 % a nová produkcia dosiahla 6,4 milióna eur. Takmer 90 % zmlúv 

neživotného poistenia za rok 2020 bolo uzatvorených online prostredníctvom portálu najpoistenie.sk, ktorý umožňuje nielen 

porovnať všetky produkty neživotného poistenia, ale aj bezpodpisovo dojednať zmluvu. Najpoistenie.sk je najkomplexnejší 

porovnávač produktov na slovenskom trhu, zastrešuje 10 produktových kategórií, aktuálne porovnáva 56 produktov a mesačne sa 

prostredníctvom neho uzatvorí online viac ako 3 000 zmlúv.

Porovnanie Y/Y v grafe

2019

2020

5 mil. €

6,4 mil. €
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ŠTATISTIKA

NEŽIVOTNÉ POISTENIE

Priemerné poistné
2020 v grafe nižšie
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ROZLOŽENIE PRODUKCIE

NEŽIVOTNÉ POISTENIE

AXA

Generali

Allianz SP

Union

Kooperativa

ČSOB Poisťovňa

Komunálna

Uniqa

Groupama

Wüstenrot

Colonnade

16 %

16 %

14 %

11 %

10 %

10 %

10 %

5 %

4 %

3 %

1 %



NAJPOISTENIE ROK 2020

NEŽIVOTNÉ POISTENIE 20

81 % Podiel zmlúv cez
nové najpoistenie

28,5
tis.

Počet
uzatvorených zmlúv

24 % Medziročný
rast

6,4
mil.

Nová
produkcia

169 €Priemerné
poistenie
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Zvýšený záujem klientov o investície potvrdzuje aj ich medziročný nárast o 50 %, keď objem prostriedkov pod správou dosiahol 51 miliónov eur. 

Zaujímavá je aj zmena správania ľudí v porovnaní s krízou v roku 2008. Kým pred 13 rokmi ľudia masívne vyberali prostriedky z fondov, tentoraz

sa unáhlených výberov vyvarovali.

Našim partnerom sme priniesli možnosť investičné produkty uzatvárať pomocou porovnávača najpoistenie.sk takisto online. Sprostredkovateľ

tak okrem úspory času získa ponuku širokého a kvalitného portfólia produktov pre svojho klienta. Kým v banke má klient na výber v lepšom prípade

iba z troch typov portfólií – konzervatívne, vyvážené a dynamické, najpostenie zohľadňuje pri tvorbe ponuky tri faktory – výšku investície, rizikový 

profil klienta a trvanie investície. Rôznymi kombináciami tak môže vzniknúť rozdielna ponuka produktov. Tým aj klient, ktorý by štandardne spadal

do vyváženého portfólia, má možnosť získať aj iné zaujímavé možnosti investovania, či už vo forme aktívne riadeného portfólia, alebo ETF fondov. 

Šírka ponuky a spôsob získania investičného produktu sú veci, v ktorých sa najpoistenie odlišuje od konkurencie.

Objem cieľových súm Y/Y

2019

2020

36,2 mil. €

51 mil. €

INVESTÍCIE
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VÝVOJ PRODUKCIE INVESTÍCIÍ

INVESTÍCIE

PRAVIDELNÉ INVESTÍCIE

2020 – 54 100 000 €
cieľové sumy 2019/2020 +60 % 

JEDNORAZOVÉ INVESTÍCIE

2020 – 5 000 000 €
výška vkladov 2019/2020 +58 %

      6000000

4800000

3600000

2400000

1200000

0

JAN FEB MAR APR MÁJ JÚN JÚL AUG SEP OKT NOV DEC
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OBJEM PRODUKCIE
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PERCENTUÁLNY RAST

V PRODUKTOVÝCH KATEGÓRIÁCH

Porovnanie rokov 2019 / 2020 v grafe

20 %

24 % 50 %

22 %

ŽIVOTNÉ
POISTENIE

NEŽIVOTNÉ
POISTENIE

INVESTIČNÉ
PRODUKTY

HYPOTEKÁRNE
ÚVERY

24INVESTÍCIE



1. Vlastný IS Myport

Znižuje administratívnu záťaž

na sprostredkovateľa a okrem iného ponúka: 

Komplexnú správu vašich klientov, zmlúv a provízií

Online záznam o sprostredkovaní a Test vhodnosti
a primeranosti s možnosťou elektronického podpisu

CRM vášho klienta, produkčné reporty

Možnosť vytvoriť si klienta rýchlo pomocou skenu OP

Najpoistenie.sk, Aplikáciu Finportal, Finančnú analýzu

Hypoporovnávače a produktové kalkulačky

Single sing-on, komunikácia s portálmi poisťovní

Komunikácia s províznym odd. a Backofficom pomocou chatu

Trhovisko / E-market

Konto klienta (B2C) 

Asistentský prístup

Náhľad na detail zmluvy v portáloch poisťovní (kukátko) – AXA, 
Generali, Wüstenrot, Union, Kooperativa, Komunálna poisťovňa. 

Archív vzdelávania

2. Produktový online
    porovnávač Najpoistenie.sk

najkomplexnejší porovnávač na trhu

10 produktových kategórií a viac ako 56 produktov – 
najkomplexnejší porovnávač na trhu

Ako jediný na trhu máte možnosť vypracovať online porovnania produktov 
z kategórie neživotného a životného postenia, investičných produktov

Detailné informácie o pripoisteniach, poistnom krytí
a produktových zľavách

Možnosť zaslať klientovi ponuku formou pdf na jeho email,
ponuku uložiť a môcť ju kedykoľvek upraviť

Uzatvárať zmluvy s možnosťou okamžitej platby

Klient okamžite po uzatvorení zmluvy získava
kompletnú zmluvnú dokumentáciu 

K dispozícii máte obhliadkovú aplikáciu pre všetky poisťovne

Autovyplnenie údajov na základe zadania ŠPZ, IČO

IT riešenia pre našich partnerov

Finportal sa tak ako po minulé roky aj naďalej fokusuje na vývoj IT nástrojov a zavádzanie technologických noviniek, ktoré uľahčujú

prácu sprostredkovateľom tak, aby vedeli rýchlo reagovať na požiadavky klienta. Preto naša spoločnosť každoročne investuje nemalý

objem finančných prostriedkov do vývoja vlastných IT riešení.
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3. Finportal mobilná appka

IT riešenia
pre našich partnerov

www.finportal.app

Kalkulačky

Úverová,  Refinančná, DTI, DSTI, ST, LTV, Predčasné 
splatenie úveru, Sporiaca, Jednorazová investícia, 
Dôchodok, Mzdová, Životná

Porovnávače

Najpoistenie.sk, Finančná analýza

Ponuky

Parametre RŽP, Hypotéky, Spotrebné úvery, 
Termínované vklady, Sporiace účty, 
Kreditné karty, DSS

Info

Kontakty, Získateľské číslo, Udalosti,
Video školenia, Novinky, Dokumenty
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4. Finančná analýza

IT riešenia
pre našich partnerov

Komplexne Vás sprevádza celým rozhovorom
s klientom, vyznačíte si všetky oblasti záujmu 
klienta, ktoré už rieši, ale aj tie, pri ktorých 
potrebuje poradiť. 

Analýza je prepojená s Najpoistenie.sk, takže 
klientovi môžete uzatvoriť zmluvu online.
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5. Obhliadková aplikácia

IT riešenia
pre našich partnerov

Všetky produkty kasko (a pripoistenia 
PZP) na jednom mieste

Jednoduchá inštalácia cez app store
alebo google play

Príprava fotiek a skenovanie príloh
k poistným zmluvám

Zaslanie fotodokumentácie
a príloh priamo poisťovateľovi
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VÝZVY NA ROK 2021
Aj v roku 2021 sa budeme naďalej venovať už rozbehnutým, ale aj novým projektom. 

Našou primárnou oblasťou, v ktorej sa snažíme neustále zlepšovať a prinášať 

jedinečné riešenia, je oblasť IT. V minulom roku sa nám podarilo plnohodnotne 

spustiť náš úplne nový IT systém vyvíjaný vo vlastnej réžii s názvom Myport plus, 

pridať aplikáciu Finportal pre iOS a Android, doplniť náš porovnávač 

www.najpoistenie.sk o možnosť online investovania do podielových fondov. 

Najnovšou novinkou z našej dielne je komplexná obchodná analýza klienta, ktorá 

je dostupná v systémoch Finportal. Analýza umožňuje vnímať klienta komplexne 

a vedieť mu ponúknuť ucelený obraz o možnostiach riešenia a jeho plánov 

do budúcnosti.

S príchodom pandémie v celoslovenskom meradle badáme zvýšený záujem 

klientov o vytváranie si rezervy. Preto v rámci sektora kapitálového trhu bude 

našou snahou čo najviac odbremeniť našich partnerov od administratívy spojenej 

s touto oblasťou finančného sprostredkovania. Porovnávač www.najpoistenie.sk  

sa rozšíri o ETF fondy, ktoré sú aktuálne veľmi vyhľadávanou možnosťou 

investovania.

     

V rámci nášho IS Myport budeme naďalej dopĺňať funkcionality pre sprostred-

kovateľov, ale pozornosť budeme venovať aj tzv. Kontu klienta. Klient tak bude 

môcť v rámci svojho prístupu využívať nielen elektronické podpisovanie 

dokumentov, ale vo svojom konte nájde dôležité informácie o využívaných 

finančných produktoch, ako aj alternatívy, ako ich zlepšiť.

 

Ako nám posledné obdobie potvrdilo, investície do digitalizácie a online riešení

sú veľmi dôležité a majú v oblasti finančného sprostredkovania veľký význam.
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VZDELÁVANIE
Obchodní partneri vyhľadávajú Finportal nielen pre silné administratívne 

zázemie, moderné technológie, ale aj pre prepracovaný systém vzdelávania. 

Organizujeme veľké série školení, seminárov, webinárov zo všetkých sektorov 

finančného sprostredkovania, prostredníctvom ktorých sprostredkovatelia 

získajú najnovšie produktové informácie od bánk a poisťovní. Počas roka 

pripravujeme viacero konferencií pre našich obchodných partnerov, 

obohatených o účasť renomovaných odborníkov nielen z oblasti financií.
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Filantropia a spoločenská
zodpovednosť

Finportal je dlhoročným partnerom Nadácie Detského kardiocentra, ktorá 

podporuje zlepšenie komplexnej starostlivosti o deti so srdcovými chybami.

Do Nadačného fondu Finportal prispievajú sprostredkovatelia pravidelnými 

zrážkami z vyplatených provízií, ale aj jednorazovými vkladmi. Vďaka tejto 

iniciatíve spoločnosť financuje v rámci projektu „Žijeme naplno” deťom 

špeciálneho pedagóga počas školského roka. Duša detského pacienta nám

nie je ľahostajná. Sami vieme, ako nemocničné prostredie vplýva aj na zdravé 

deti. Preto si myslíme, že je veľmi potrebné deti s ochorením srdca podporiť

a vytvoriť im také podmienky vzdelávania sa v domácom prostredí, aby vedeli 

napredovať aj napriek svojej absencii v predškolských a školských zariadeniach 

zo zdravotných dôvodov. Týmto im vytvoríme dobrú štartovaciu čiaru

na zapojenie sa do plnohodnotného života v kruhu svojich rovesníkov.
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Záverečná správa k 4. ročníku
edukačného projektu Žijem naplno

Sme pred bránami 5. ročníka projektu Žijem naplno – podpory vzdelávania

pre malých kardiologických pacientov, ktorým tento projekt mení životy. Stal

sa jedným z našich ťažiskových projektov a dôvod je jasný. Za uplynulé štyri roky 

dostali desiatky detí mnoho pozornosti, podpory a pomoci, ktoré si, ako sa isto 

zhodneme, určite zaslúžia. 

Tieto deti si prežili operácie, rôzne zákroky, dlhé hospitalizácie  –  a napriek tomu,

že mnohé z nich veľa zameškali, dostali možnosť zaradiť sa medzi svojich 

rovesníkov a dobehnúť všetko potrebné. Klobúk dolu pred našimi špeciálnymi 

pedagógmi na celom Slovensku, ktorí neúnavne, trpezlivo a s láskou pristupovali 

ku každému dieťaťu v projekte. Posledný rok bola táto cesta o čosi ťažšia, keďže 

koronavírus na nejaký čas donútil rodičov skúsiť online možnosti s našimi 

pedagógmi, čo pri našich pacientoch nie je vždy jednoduché, obzvlášť kvôli rôznym 

pridruženým hendikepom. 

Ako sa hovorí, kde je vôľa, tam je cesta  –  a to bol aj prípad našich pedagógov, 

detičiek a ich rodičov. Avšak obrovskú zásluhu na tom, že projekt mohol fungovať 

aj naďalej, majú naši sponzori. Tí Nadáciu Detského kardiocentra ani našich 

pacientov nenechali „v štichu“ a aj napriek neľahkej situácii nás naďalej podporovali.

4. ročník ukončujeme skvelými výsledkami detí, ktoré zaznamenali veľký progres 

v jemnej či hrubej motorike, v počítaní, v čítaní, v sústredení, ale aj pokrok v rámci 

reči, sociálnej interakcie či správania a zvládania emócií.

Počet detí v rámci 4. ročníka: 23

Celkový počet detí za 4 roky:

viac ako 50

Počet pedagógov: 6

Psychológ: 1

Výbornou správou je, že v rámci príprav ďalšieho, už piateho ročníka edukačného 

projektu Žijem naplno, sa Nadácii Detského kardiocentra podarilo získať finančné 

prostriedky tak, aby sme k aktuálnym 23 deťom mohli pridať ďalšie 4 nové deti, 

ktoré dostanú možnosť napredovať. Nadácia DKC sa pred pár rokmi vydala cestou 

komplexnej starostlivosti o detských pacientov s ochorením srdca a sme radi,

že tento systém sa stretol s takým pozitívnym ohlasom. Naším cieľom ostáva

aj naďalej podporovať kardiologických pacientov vo všetkých smeroch,

a to s láskou a srdcom. 

Sme vďační a veľmi si vážime podporu nášho partnera, spoločnosti Finportal.

Sme hrdí na to, že už piaty rok sa nám bude spoločne dariť pomáhať našim

malým pacientom s ochorením srdiečka.  

Mestá:

Bratislava, Pezinok, Most pri Bratislave, 

Kalinkovo, Dunajská Streda, Malacky, 

Levice, Topoľčany, Zvolen, Banská 

Štiavnica, Gelnica, Prešov, Poprad

či Trebišov.
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FINANČNÉ
UKAZOVATELE
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